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UUMA4 - Markkinavuoropuhelu UUMA-
rakentamisen edistäjänä -työpajan 17.11.2022 
tulosten koonti

Sisältö:

• yhteenveto työryhmien 1, 2 ja 3 ajatusten 
pohjalta, diat. 2-6

• työryhmien 2 ja 3 muraleihin kirjatut 
ajatukset (työryhmä 1 työskenteli post it-
lapuilla, joita ei ole tähän kirjoitettu 
puhtaaksi, ajatukset on hyödynnetty 
yhteenvedossa), diat 7-14

27.12.2022
Taavi Dettenborn
Juha Forsman
Esa Lumppio
Heidi Järkkä
Laura Lehtimäki
Juho Renvall
Jaakko Kemppainen
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Millaista markkinavuoropuhelua Tilaajien tulisi tehdä

Työryhmissä tunnistettiin tarvetta käydä markkinavuoropuhelua yleisesti tai hankkeen eri vaiheissa

1. Yleinen uusiomaarakentamisen markkinavuoropuhelu (markkinakartoitus)

Hankekohtaiset markkinavuoropuhelut voidaan pitää yleisinä tai kahden keskisinä.

2. Hankekohtainen uusiomaarakentamisen markkinavuoropuhelu (ennen rakennussuunnittelua)

3. Hankekohtainen uusiomaarakentamisen markkinavuoropuhelu (rakennussuunnittelun aikana)

4. Hankekohtainen uusiomaarakentamisen markkinavuoropuhelu (ennen urakan kilpailutusta)

2

Yleinen uusiomaarakentamisen 
markkinavuoropuhelu

Ennen 
suunnittelun 
aloittamista

Suunnittelun 
aikana

Ennen urakan 
kilpailutusta

Hanke

UUMA 4, tr 8 kommentteja
• Vuoropuheluiden järjestäminen ja mitoittaminen tulee suunnitella hankekohtaisesti. Resurssit ovat usein tiukassa ja aikataulut kireät. 
• Vuoropuheluiden lisääminen ja pitäminen on kuitenkin yleisesti kannatettavaa.
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Yleinen uusiomaarakentamisen markkinavuoropuhelu 
(markkinakartoitus)

Yleisen ja jatkuvan markkinavuoropuhelun sisältö: 

• Ajankohta: esim. 2 krt / vuosi

• Tilaajilla mahdollisuus esittää organisaation uusiomaarakentamisen tavoitteita

• Tilaajalla mahdollisuus tuoda esiin organisaation pilotointi-hankkeita yms.

• Tilaajalla mahdollisuus esittää eri suunnitteluvaiheessa olevia hankkeita esim. KTYS, YS-vaihe, KS-vaihe

• Urakoitsijoilla mahdollisuus esittää osaamista: referenssihankkeita, mahdollisia ratkaisuja, hankinnassa 
huomioitavaa, … 

• Urakoitsijalla mahdollisuus esittää omia hankkeita, joissa muodostuu uusiomateriaaleja (massakoordinaation 
mahdollisuudet)

• Materiaalintoimittajalla mahdollisuus esittää uusia tuotteita (esim. saatavuus, EPD:t, tuotekortit, …)

• Kokemukset kunnossapidosta

Tarvittaisiin ”materiaalipankki”, johon materiaalintoimittajat pystyvät päivittämään ajantasaiset tiedot 
muodostuvista uusiomateriaaleista (sisältäen ylijäämämaat).

3

UUMA 4, tr 8 kommentteja
• Em. käytäntöjen järjestämiseen kannattaa nimetä henkilö / työryhmä, jotta toimenpiteet tulee tehtyä suunnitelmallisesti. 
• Yleisten markkinavuoropuheluiden ponnistukset voivat olla merkittäviä, yhteistyö useamman organisaation kesken on kannatettavaa.
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Hankekohtainen uusiomaarakentamisen markkinavuoropuhelu 
(ennen rakennussuunnittelun aloittamista)

Markkinavuoropuhelun sisältö ennen suunnittelun aloittamista (suunnittelija valittu):

• Tilaaja esittelee suunnitteluvaiheessa olevan hankkeen tavoitteen, sisällön ja aikataulun toteutukseen 
soveltuville urakoitsijoille

• Tilaaja informoi myös suunnittelun aikaisesta markkinavuoropuhelusta ja sen aikataulusta   

• Markkinavuoropuhelun toteutus ja sisältö on riippuvainen hankkeen koosta – isoissa kohteissa menettely 
tarkoituksenmukaisempi kuin pienessä hankkeessa, ellei pieni hanke sisällä esim. jonkin uuden menetelmän 
tai materiaalin pilotointia / testaamista (hankkeen koko: esim. pikaratikka  yksittäinen lyhyt katu).

• Tilaaja esittelee onko hankkeessa mahdollista toteuttaa pilot- / koerakenteita

• Tilaaja esittelee uusiomaarakentamiseen liittyvät vastuut (vastuunjaon ja -ajan selkeyttäminen) 

• Urakoitsijalla on mahdollisuus esittää hankekohtaisia uusiomaarakentamisen ratkaisuja ja referenssejä

• Materiaalintoimittajalla mahdollisuus esittää hankkeeseen soveltuvia materiaaleja sekä materiaalien 
hyötykäytön reunaehtoja (esim. saatavuus, EPD:t, tuotekortit, …)

• Suunnittelijalla mahdollisuus ottaa huomioon alueen urakoitsijoiden ja materiaalintoimittajien 
uusiomaarakentamisen ratkaisut ja materiaalit

4

UUMA 4, tr 8 kommentteja
• Tämä ja seuraava dia ovat monilta osin samankaltaisia, saataisiinko selkeämpää eroa suunnittelun valmisteluun ja suunnitteluvaiheeseen – ja kuinka paljon eroa 

näistä vaiheista löytyy?
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Hankekohtainen uusiomaarakentamisen 
markkinavuoropuhelu (suunnittelun aikana)

• Tilaaja esittelee hankkeen aikataulun mahdollisine välitavoitteineen 

• Tilaaja esittelee uusiomaarakentamisen taustaselvitykset (esim. uusiomateriaaliselvitys, pohjatutkimukset 
(erityisesti kaivumaiden hyötykäytön osalta), laboratoriokokeet, hasu, pima, kika, …)

• Tilaaja esittelee tiedossa olevat rajoitteet / reunaehdot (pv-pinta, ympäristöolosuhteet, tekniset verkostot, 
luontoarvot, vesiasiat, …)

• Tilaaja esittelee alustavia uusiomaarakentamisen ratkaisuja

• Tilaaja esittelee uusiomaarakentamisen vaatiman luvituksen, sekä miten lupien kanssa toimitaan

• Urakoitsijalla & materiaalintoimittajalla mahdollisuus esittää kommentteja ja kehitysehdotuksia mm. 
toteutettavuuden suhteen, ehdotuksia hankintamuodosta / -menettelyistä, hankintakriteereistä. 
(markkinavuoropuhelun ja neuvottelumenetelmän yhdistäminen).

• Suunnittelijalla mahdollisuus kysyä urakoitsijalta / suunnittelijalta uusiomaarakentamisen ratkaisuista ja 
toteutettavuudesta

Ajankohta: Ennen suunnitelmien viimeistelyä.

5

UUMA 4, tr 8 kommentteja
• Tämä ja edellinen dia ovat monilta osin samankaltaisia, saataisiinko selkeämpää eroa suunnittelun valmisteluun ja suunnitteluvaiheeseen – ja kuinka paljon eroa 

näistä vaiheista löytyy?
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Hankekohtainen uusiomaarakentamisen 
markkinavuoropuhelu (ennen urakan kilpailutusta)

Markkinavuoropuhelun sisältö urakan kilpailutuksen aikana:

• Tilaaja esittelee hankkeen aikataulun mahdollisine välitavoitteineen 

• Urakoitsijalla / materiaalintoimittajalla mahdollisuus kommentoida aikataulun toteutettavuus huomioiden 
UUMA-tavoitteet.

• Tilaaja esittelee hankkeen uusiomaarakentamisen tavoitteet

• Tilaaja esittelee laatuvaatimukset käytettäville materiaaleille

• Tilaaja esittelee hankinnan kilpailutuksen kriteerit sekä mitä kriteereillä tavoitellaan

• Tilaaja esittelee uusiomaarakentamisen vähimmäisvaatimukset / isäpisteet

• Tilaaja esittelee onko hankkeella / organisaatiolla tarjota urakan käyttöön välivarasto- ja käsittelyalueita

• Urakoitsija esittelee kiertotalousosaamisen ja referenssit

• Materiaalintoimittaja esittelee hankkeeseen soveltuvat uusiomateriaalit

Ajankohta: Kun suunnitelmat on viimeistelty ja luonnosversiot urakka-asiakirjoista laadittuna 

6

UUMA 4, tr 8 kommentteja
• Tämä dia on mielestäni pisimmälle viety, koska markkinavuoropuhelun tyypillinen ajankohta on tässä, ja käytännöt ovat jo melko vakiintuneita.
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Työryhmien 2 ja 3 muraleihin kirjatut ajatukset 
(työryhmä 1 työskenteli post it-lapuilla, joita ei ole 
tähän kirjoitettu puhtaaksi)

7
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1. Millaista markkinavuoropuhelua Tilaajien tulisi tehdä, jotta 
uusiomaarakentaminen olisi yrityksille houkuttelevaa (liiketoimintaa)?
- Neuvottelujen aloittamainen riittävän aikaisessa vaiheessa ennen rakentamisen aloittamista.

o selvitettävä onko toimijoilla valmiutta/kykyä vastata tavoitteisiin Tilaajan toivomassa aikataulussa.
o esitettävä selkeästi hankkeen aikataulu ja vaiheet

- Markkinavuoropuhelussa tuotava ilmi tilaajan omat tavoitteet (esim. päästöjen vähentämiseen, 
kiertotalouden edistämiseen) sekä kysyä toimijoilta millaisia ratkaisuja heillä on tarjota.
o Testata mm. onko Tilaajan asettamat tavoitteet, vaatimukset/hankintakriteerit realistisia
o Tilaajan hyvä tuoda ilmi pilotointi-mahdollisuudet hankkeessa. Pilotointi antavat mahdollisuuden 

vapaampaan kokeiluun sekä tuotekehitykseen. 
o Tilaaja voisi tiedottaa käynnistyvien suunnitteluhankkeiden ilmasto/resurssiviisaustavoitteista ja 

aktivoida tällä tavoin paikallisia yrityksiä innovoimaan ratkaisuja tavoitteiden toteutumiseksi
- Suunnitelmissa olisi esitettävä rohkeasti uusiomateriaalivaihtoehdot sekä selvittää toimittajilta hankkeelle 

soveltuvat materiaalivaihtoehdot
o oltava selkeät laatuvaatimukset käytettäville materiaaleille. 
o Laatuvaatimukset käytävä läpi mm. hankkeen geosuunnitelijan kanssa

- Tilaisuuden mahdollistettava uusien tuotteiden esittelyn kuten esim. uudet betonia korvaavat tuotteet. 
Keskusteluissa käytävä läpi miten materiaali soveltuu hankkeeseen sekä mikä on materiaalin saatavuus.

- Markkinavuoropuhelussa keskusteltava tai käytävä läpi miten toimitaan uusiomateriaalirakentamiseen 
liittyvien vastuiden sekä lupien kanssa.

- Kysytään alan toimijoilta avoimesti ratkaisuehdotuksia hankkeen kiertotalouden edistämiseksi. Kysytään 
esimerkiksi ”Miten olisi mahdollista tukea kestävää kehitystä ja toimia resurssiviisaasti?”

- Uusiomaarakentamista edistää riittävän pitkä tarjous- ja toteutusaika

8

Työryhmien 2 ja 3 muralit
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2. Milloin tulisi järjestää, mitä sisältää, …

Vastaukset sisältävät paljon yhtäläisyyksiä kysymyksen 1 vastauksien kanssa.

• Markkinavuoropuhelun tulee sisältää hankkeen tavoitteiden esittelyn. Mitä tilaaja tavoittelee hankinnalla. 

• Pohdittujen vertailuperusteiden esittelyn, jolloin toimittajalla on mahdollisuus antaa niistä palautetta

• Aikataulu pitäisi olla hyvin väljä, ja vuoropuhelupisteitä voi olla useita eri vaiheissa 

• Suunnittelun päätteeksi ja mahdollisesti uusia markkinavuoropuhelu, mikäli suunnitteluratkaisut ensimmäisen 
keskustelun jälkeen muuttuvat olennaisesti

9

Työryhmien 2 ja 3 muralit
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3. Mitä urakoitsijat ja materiaalintoimittajat voisivat tehdä, jotta 
Tilaajat voisivat edistää uusiomaarakentamista?

• Tarjouspyynnöissä tulisi kartoittaa urakoitsijoiden omista kokemuksista esimerkkejä
o saavutetut hyödyt, rakentamiskokemukset, onnistumiset/haasteet, riskit …

• Tulisi markkinoida omaa halukkuuttaan toimia kiertotalouden edistämiseksi
• Tulisi esittää millaisia materiaaleja on tarjolla sekä millaisiin käyttökohteisiin ne soveltuvat.

o tekninen toimivuus, tasalaatuisuus, saatavuus, EPD, tuotekortit
• Mikä tilaaja on pyytänyt tiettyä uusiomateriaalia niin urakoitsija/materiaalintoimittaja voisi esittää 

prosessikaavion mitä materiaalin hyötykäyttö edellyttää (suunnitelmat, luvat, rakentaminen), jolloin tilaaja 
osaa varata aikaa mahdollisille jatkoselvityksille

• Tuotteistaa omia ratkaisuja / materiaaleja
• Tarjota materiaali- ja suunnittelutietoa

10

Työryhmien 2 ja 3 muralit
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4. Miten materiaalintoimittajat voisivat ilmoittaa materiaalivirroistaan

• Tarvitaan yhteinen (puolueettoman tahon ylläpitämä) alusta, jossa materiaalien teknisestä toimivuudesta, 
soveltuvuudesta ja saatavuudesta ilmoitetaan

• Aktiivinen hankkeiden seuranta (edellyttää, että Tilaajat aktiivisesti viestivät kohteista sekä kohteiden 
tavoitteista)

11

Työryhmien 2 ja 3 muralit
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5. Kuinka valtio voisi toimia uudella tavalla, jotta yritykset voi tehdä 
uusiomaarakentamisesta liiketoimintaa? (lainsäädäntö, asetukset, verotus…)
- Operatiivisen tason toiminta ei edistä pelkästään, myös suunnitteluun tarvitaan kehitystyötä, jolloin voidaan 

kehittää suunnittelun kriteerejä/vaatimuksia, jotka voidaan edelleen jalkauttaa hankinta-asiakirjoihin.

- Voidaanko lainsäädännön kautta ohjata suunnitteluun käytettävää aikaa, jolloin pystytään paremmin 
varautumaan urakoiden valmisteluun?

- Hankintakriteereiden kehittäminen

- Ympäristölupakäytäntöjen yhtenäistäminen ja selkeyttäminen sekä nopeuttaminen. Lisäksi huolehdittava, 
että oikean alan asiantuntijan käsittelevän luvat.

- Neitseellisten materiaalien käytön verotus

- Valtion tuki vähähiilisten materiaalien käyttöön vrt. polttoaineet.

o Kiertotaloustuotteiden subventointi kuljetusavustuksilla tai neitseellisten materiaalien "miinuspisteillä"

- Tällä hetkellä jätelaissa jätteen loppusijoitus on viimeinen vaihtoehto, mutta muiden vaihtoehtojen 
toteuttaminen on usein vaikeampaa kuin loppusijoitus -> menettelyt tukemaan toimintaa siten, että 
uusiokäyttö on myös toteutettavissa

- Päästölaskenta ja rakentamisen päästöluokitus infrapuolellekin vallitsevaksi menettelytavaksi

- Julkishallinnon hankkeisiin määritettävät kiertotaloustavoitteet. 

- EEJ:n (EoW) nopeuttaminen ja helpottaminen

- Suunnittelijoiden ja julkishallinnon toimijoiden perehdyttäminen kiertotaloustuotteisiin
12

Työryhmien 2 ja 3 muralit
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6. Millainen markkinavuoropuhelu ja hankintamalli tukee 
uusiomaarakentamisen liiketoiminta?

- Innovaatiokumppanuus, kilpailullinen neuvottelumenettely

- ST ja STk

- Allianssimalli

- KU, jossa hyvin määrityt hankintakriteerit

- Erilaiset hankintakriteerit:

o Laatu (eli materiaalivalinnat ja kokonaisuudet) pisteitä painotetaan euroja enemmän tarjouskilpailussa.

o Pisteytykset (esim. kuinka monta sähkötyökonetta) ovat spekulatiivisia ja vaikeasti todennettavia 
käytännössä. Mieluummin haastavat, mutta realistiset vähimmäiskriteerit

- Ei vaadi varsinaista markkinavuoropuhelua, että uusiomateriaaleja ja uusiomaarakentamisen ratkaisuja 
voidaan esittää.

- Tilaajan selkeästi määrittämät rajapinnat vastuista rajapinnoissa, kun uusiomateriaali ei ole vakiintunut ko. 
käyttötavassa

13

Työryhmien 2 ja 3 muralit
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7. Mitä toteutukseen ja materiaaleihin liittyviä vastuita voidaan jakaa

• Pitkäaikaisvastuu tilaajalla, urakoitsijalla normaali rakentamisen vastuuaika kohdekohtaisesti

• Vastuunjaon ja -ajan selkeyttäminen, huom. lainsäädännön tulkinta

• Tilaajan otettava vastuu mahdollista ympäristöseurantaa edellyttämistä ratkaisuista

• Riskien pienentäminen materiaalien tutkimuksella, tuotteistamisella ja käyttökohdekohtaisella teknisellä 
arvioinnilla.

14

Työryhmien 2 ja 3 muralit
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• Tarvitaan esimerkkejä, miten hanke suunnitellaan ja hankintaan huomioiden uusiomaarakentaminen

• Uusiomateriaalien laadun ja kelpoisuuden osoittaminen huomattavasti haastavampaa kuin "perinteisillä" 
materiaaleilla

• Tilaajat käyttävät mielellään tuttuja ja tunnettuja ratkaisuja. Uudet ratkaisut lisäävät haasteita / 
epämukavuutta.

• Tilaajan on hyvä ymmärtää, että vähähiilisten ratkaisujen etsintä ja selvitystyö tarkoittaa kustannuksia 
urakoitsijalle. Olisi siis hyvinkin kannustavaa, että tilaaja tilaisi näitä toimenpiteitä. Eikä tosiaan, kuten Riina 
jo totesi "seuraavalla hankkeella sitten".

15

Muut huomiot 

Työryhmien 2 ja 3 muralit
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UUMA4 -  Markkinavuoropuhelu UUMA-rakentamisen edistäjänä -työpajan 17.11.2022 tulosten 
koonti, Mural ryhmät 2 ja 3 

TEHTÄVÄ 1 

1. MILLAISTA MARKKINAVUOROPUHELUA TILAAJIEN 

TULISI TEHDÄ, JOTTA UUSIOMAARAKENTAMINEN OLISI 

YRITYKSILLE HOUKUTTELEVAA (LIIKETOIMINTAA)? 

 

RYHMÄ 2: 

• aloittaa neuvottelut/suunnittelut aikaisemmin ennen rakentamisen aloittamista 

• Markkinavuoropuhelutilaisuudessa tilaajan hyvä viestiä omista tavoitteistaan, vaikka niistä 

strategisista tavoitteista esim CO2 päästöjen vähentäminen ja kiertotalouden edistäminen 

ja kysyä toimittajilta millaisia ratkaisuja heillä näihin tarjota. 

•  Tilaajana testaisin myös toimittajien valmiutta/kykyä vastata mielessä oleviin 

vaatimuksiin. Jos esim vaatimus suunnittelijoille kiertotalousosaamisesta, niin toimiiko  

vähimmäisvaatimuksena ja kannattaako referenssit pyytää yritys vai 

suunnittelijakohtaisesti, mikä aikajänne mielekäs jne.  

• Vaatisi paikallisten urakoitsijoiden kanssa keskustelua, mutta näkisin ensisijaisesti 

suunnittelijoiden rohkeutta ehdottaa  esim. katusuunnitelmiin uusiomateriaalia jotta 

keskustelua voisi viedä eteenpäin 

• Kokonaisuuksien hallinta ja speksaukset siitä mitä materiaaleja sallitaan ja mitkä ovat 

sallitut toleranssit. 

• Kiertotalousosaamisen ja suunnittelun merkityksen korostamista tarvittaisiin 

läpileikkaavasti. 

• Uusiomateriaalien käyttömahdollisuuksien yleinen selvittäminen ei ole ehkä 

markkinavuoropuhelussa tehtävä asia vaan hanke ja rakennussuunnittelun osatehtävä, 

mutta korjatkaa jos olen väärässä.   

• Uusien tuotteiden kohdalla joista tilaajalla ei ole aiempaa kokemusta Esim. betonia 

korvaavat tuotteet, en uskaltaisi edes lähteä tilaamaan ilman markkinavuoropuhelua. Pitää 

kuulla tuotteiden ominaisuuksista, soveltuvuuksista ja saatavuudesta ja sen jälkeen 

päättää, miten niitden käyttöä kannattaa edellyttää hankinnassa.  

• Vastuiden ja lupien tuominen mukaan alkuvaiheeseen 

• vastuullisemman/päästövähemmän toteutuksen taloudellinen etu % 

• Konkretiaa esiin 

• Saman pöydän ääreen tai työmaalle suunnittelijoita, hankintaa, urakoitsijaa ja operoijaa -

> yhteistyötä sekä huomioinnit jo aluesuunnittelussa mahdollisimman pitkälle vietyinä 

• Osaamisen kehittäminen läpi suunnittelusta toteutukseen ja ylläpitoon 

• Kysyttäisiinkö esim. tietopyyntömuodossa urakoitsijoilta ”Miten olisi mahdollista tukea 

kestävää kehitystä ja toimia resurssiviisaasti?”  

• Rohkaistaan vastaamaan ja jopa nähdään mahdollisuutena urakoitsijoiden välinen 

yhteistyö, koska se voi kantaa hedelmää.  

• ROHKEUSKIN ON VALTTIA 

• Tilaajan olisi hyvä tuoda esiin valmiuksistaan tarjota mahdollisuuksia erilaisten ratkaisujen 

pilotoinnille 

• Tilaajan olisi tärkeä tuoda esiin millä tavoin hankkeessa mahdollistetaan resurssiviisaiden 

ratkaisujen tarjoaminen 

• Tilaaja voisi esimerkiksi tiedottaa käynnistyvien suunnitteluhankkeiden ilmasto-

/resurssiviisaustavoitteista ja aktivoida tällä tavoin paikallisia yrityksiä innovoimaan 

ratkaisuja tavoitteiden toteutumikseksi 

 

RYHMÄ 3: 

• Selvittää toimittajilta eri toteutus- ja materiaalivaihtoehtoja 
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• Jatkuvaa 

• Alalla nopeaa kehitymistä - julkinen hankkija voi järjestää tapahtumia (klustereissa) joissa 

yritykset voivat yleisesti kertoa tarjoomastaan. Molemmin puolinen tiedonvaihto 

markkinatilanteesta ja tavoitteista. 

• Tahtotila ja valmiit suunnitelmat 

• Mahdollisuuksien mukaan pilotointeja ja koerakenteita 

• Riskien halliinnan hyvä nosto esityksistä,, oli se sitten taloudellista tai ympäristö sellaista 

• Urakoitsijoille omat vuoropuhelut ja niiden pohjalta taulukoidaan ne kriteerit, jotta voidaan 

löytää sellaisia kriteereitä, että saadaa aitoa kilpailua aikaiseksi 

• Tukea ja mahdollistaa, esim. lupien suhteen 

• Uuusiomateriaalipohjainen suunnitelma valmiiksi 

• Kertominen tilaajan hankinnan tulevaisuuden strategiasta uusiomaarakentamisen suhteen. 

• Tavoitteeseen voidaan päästä useilla keinoilla/ratkaisuilla, siksi voidaan tavoitella 

ennakkoon 'tulosta', kehittää sopimuskauden aikana ja siitä bonukset 

• Osaamisen ja tietoisuuden lisääminen ohjeistuksista, lainsäädännöstä, saatavilla olevista 

materiaaleista 

• Tilaajalla oltava tahtotila  selvittää uusimateriaalien hyödyntämismahdollisuudet omissa 

hankkeissaan ja osaamista vaihtoehtoisten suunnitelmien tuottamiseen, hankintaan ja 

toteutuksen valvontaan 

• Aktiivinen viestintä uusiomateriaaleista tukee urakoitsijaa 

• Ns. yksityisiä/urakoitsijakohtaista vuoropuhelua voidaan järjestään myös "kirjallisesti" eli 

Hilma-kyselyn kautta 

• PIlotoinnit antavat mahdollisuuksia "vapaampiin" kokeiluihin 

• Aitoa dialogia eri osapuolten välillä 

• Suunnitelmissa jo huomioidaan uusiomateriaalien käyttö 

• Tilaajan geo-asiantuntijat pidetään ajan tasalla, jotta ei stoppaa heidän laatu-kriteereihin 

käytännön toteutus 

o Yhteiskehittäminen, esim. prosessien ja lomakkeiden kehittäminen --> vastaavat 

laadusta ja kestävyydestä / vihreä valo hyväksymiselle 

• Jo markkinavuoropuhelussa esitettäisiin selekät reunaehdot ja tavoitteet, mahdollisesti 

bonusjärjestelma onnistumisista 

• "Sitä saa mitä tilaa" :) Tilaajaosaamisen kehittäminen 

• Yksityisiä vuoropuheluita liittyen hankkeisiin: kuten Riina esittelikin. 
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2. MILLOIN TULISI JÄRJESTÄÄ, MITÄ SISÄLTÄÄ… 

 

RYHMÄ 2: 

• Markkinavuoropuhelun tulee sisältää ainakin hankkeen tavoitteiden esittelyn. Mitä tilaaja 

tavoittelee hankinnalla.   

• Mieluusti myös pohdittujen hankinnan vertailuperusteiden esittelyn, jolloin toimittajilla 

mahdollisuus antaa niistä palautetta.  

• Kun tilaajan (ts. aluesuunnittelijan) rohkeus on varmistunut ja on riittävästi aikaa 

operoijan toteuttaa tätä kestävämpää suuntaa 

o Mahdollisimman aikaisessa vaiheessa 

o tilaajan tahtotila/tavoitteet ko. hankkeessa 

o jo tiedossa olevat mahdolliset resurssiviisaita ratkaisuja rajoittavat reunaehdot 

hankeympäristössä 

o tilaajan alustavat ajatukset siitä, että mitä hyötyjä resurssiviisaiden ratkaisujen 

esittäminen tarjousvaiheessa voi tuoda tullessaan tarjoajalle (pisteytys yms.) 

 

RYHMÄ 3: 

• Avoimesti kertoen Tilaajan tahtotila ja tavoitteet 

• Tulisi järjestää hyvissä ajoin etukäteen ja sisältää tilaajan tavoitteet 

• Hyvissä ajoin ja ennen vuoropuhelua olisi hyvä tehdä substanssin kanssa 

markkinakartoituksia urakoitsijoille 

• Aikataulu pitäisi olla hyvin väljä, ja vuoropuhelupisteitä voi olla useita eri vaiheissa  

• Suurien hankkeiden väyläsuunnitteluvaiheessa, kun vielä tehdään vaihtoehtoisia 

suunnitelmia. 

• Hyvissä ajoin ennen hankintaa, mutta silloin kun hankkeesta on jo suunnittelu käynnissä ja 

pohjatietoja paljon olemassa 

• Markkinavuoropuhelun tulisi olla jatkuvaa 

• Markkinavuoropuhelu voisi olla useammassa vaiheessa - 1. RS-vaiheessa, jolloin 

ratkaisuihin voidaan vielä vaikuttaa  

• Suunnittelun päätteeksi ja mahdollisesti uusia markkinavuoropuhelu, mikäli 

suunnitteluratkaisut ensimmäisen keskustelun jälkeen muuttuvat olennaisesti 
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3. MITÄ URAKOITSIJAT JA MATERIAALITOIMITTAJAT 

VOISIVAT TEHDÄ, JOTTA TILAAJAT VOISIVAT EDISTÄÄ 

UUSIOMAARAKENTAMISTA? 

 

 

RYHMÄ 2: 

• Tarjouspyynnöissä tulisi kartoittaa urakoitsijoiden omista kokemuksista esimerkkejä, tulisi 

markkinoida omaa halukkuuttaan toimia kiertotalouden edistämiseksi 

• Viestiä, mitä mateiaaleja olisi tarjolla ja mihin käyttökohteisiin soveltuvat.  

• Hyötyjen osoittaminen, miten vaikuttaa hankkeen hintaan ja päästöihin sekä neitseellisten 

luonnonvarojen säästöön 

• Riittävän tason tasalaatuisuuden ja saatavuuden varmistamista 

• Tietoa materiaalien/ratkaisujen käytön eduista (esim. CO2) 

• Pilotointia.. tietoa tilaajille pilotointikohteiden tuloksista/kokemuksista 

• Materiaalin tai ratkaisun valintaa varten voisi olla hyödyllistä laatia 

urakoitsijan/materiaalitoimittajan toimesta prosessikuvaus/aikajana materiaalin käytön 

edellyttämistä suunnitelmista/luvista/yms., jotta tilaajilla olisi tietoa minkä verran 

materiaalin käyttöä koskeville mahdollisille selvityksille tulisi varata aikaa. 

• Molemmat voisivat viestiä entistä tehokkaammin omista uusiomaarakentamisen 

esimerkkikohteistaan ja/tai materiaalien käyttökokemuksista sekä kertoa mitä näissä 

esimerkkitapauksissa saavutettiin. 

 

RYHMÄ 3: 

• Raportoida käyttökokemuksista avoimesti: haasteet ja vaikutukset rakentamisprosesseihin 

• Selvittää aktiivisesti materiaalitoimittajien kanssa, mitkä materiaalit sopii mihinkin 

rakentamiseen. 

• Kaupallistaa materiaaleja 

• Varmentaa tekninen kelpoisuus eri käyttökohteisiin 

• Koota referenssejä 

• Tuotteistaminen! 

• Osoittaa käyttöhistorian avulla riskien suuruus/ pienuus 

• Aktiivista uusiotuotteiden markkinointia, jopa yhteisesti fasilitoiduissa tilausuuksissa 

• Tarjota materiaali- ja suunnittelutietoja 

• Urakoitsijat voisivat pitää vapaamuotoisia esittelyjä tuotteistaan tilaajille. Hankintapalvelun 

osalta olemme pohtineet esim. hankintapäiviä yrityksille 

• Lisätä osaamistaan, varautua osaltaan hyvien materiaalien toimittamiseen. 

• Käyttökokemuksista  kertominen avoimesti 

• Uusiomaarakentamista edistää riittävän pitkä tarjous- ja toteutusaika 

• EPD tiedot ovat tärkeitä ja varmentavat vähähiilisyyden tuotteen osalta. Tämä helpottaa 

eri tuotteiden välistä vertailua. 

• Koota omista kohteista case-esimerkkejä / referenssejä, joissa kuvataan hankkeen 

haasteet, mahd. kustannus ja pääsövähennykset. Ts. tuoda esiin onnistuneita win-win 

tilanteita. uusiorakentamisen tulisi olla enemmän arkipäivää kuin nyt. 

• Tuotekortit materiaaleista, mihin tuote soveltuu helposti, mihin hieman työläämmin ja 

mihin nykylainsäädännön puitteissa ei lankaan. 

• Esittää materiaalien saatavuus ja kustannukset "lähtöportilla" 

• Esittää materiaalien hyödyt, haitat ja riskit avoimesti 

• Tuoda urakkakilpailutuksissa rohkeasti esiin vaihtoehtoja  
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4. MITEN MATERIAALITOIMITTAJAT VOISIVAT ILMOITTAA 

MATERIAALIVIRROISTAAN? 

 

RYHMÄ 2: 

• Alustoilla kuten Materiaalitori, maarakentamisen materiaalien osalta varmasti alustoja 

kehitettävä, jotta materiaaleista saadaan enemmän soveltuvuustietoa eri käytökohteisiin  

• Yhteistyön lisääminen varmasti paikallaan myös alueen kuntien kanssa, joiden alueella tai 

läheisyydessä omat materiaalit sijaitsevat.  

• Vähintään sisäisissä järjestelmissä data liikkuu mitä massaa ja millaisia määriä on. 

• Kysyntä ja tarjonta on saatava kohtaamaan. Työkalu tähän tarvitaan. 

• Olemassa olevien alustojen kautta 

• Olemalla suoraan yhteydessä tilaajiin 

 

RYHMÄ 3: 

•  Yhteinen, puolueettoman tahon ylläpitämä, ajantasainen ja laadukas alusta 

materiaalivirtojen logistiikan edistämiselle 

• Aktiivinen hankkeiden seuranta 

• Tarvittaisiin alusta 

• Verkkoalusta 

• Materiaalitoimittajien omilla www-sivuilla?  

• Yleisen verkkoalustan tarpeellisuudesta on paljon puhetta, mutta ssellaista ei vielä ole 

 

5. KUINKA VALTIO VOISI TOIMIA UUDELLA TAVALLA, 

JOTTA YRITYKSET VOI TEHDÄ 

UUSIOMAARAKENTAMISESTA LIIKETOIMINTAA? 

(LAINSÄÄDÄNTÖ, ASETUKSET, VEROTUS…) 

 

RYHMÄ 2: 

• Maankäyttö kaavasuunnittelu -> suunnittelussa tarvitaan lisää kriteerejä jotta voisi viedä 

hankinta-asiakirjoihin 

• Operatiivisen tason toiminta ei edistä pelkästään  

• Suunnitteluun tarvitaan kehitystä, se vaatii aikaa.  

• Voisiko regulaatio ohjata, että suunnitellaan uusiomaarakentamisen hyödyntäminen 

paremmin ja AIKAA VARATAAN. Kohdekohtaisesti varataan MYÖS 

LÄHIALUEET  läjityksellekin, jotta erikseen "puretut" kaivuumassat saadaan uudelleen 

hyödynnetyiksi. Miinimoidaan neitseellisen maamassan käyttö ja erilliset logistiset kerrot 

niin paljon kuin mahdollista. Resurssuviisautta kohti 

• Hankintakriteerien kehittäminen 

 

RYHMÄ 3: 

• Ympäristölipakäytännöt tulisi yhtenäistää ja selkeyttää  

• Välittäjäliiketoiminnan syntyminen/ tukeminen? 

• Lupamenettelyjen selkeytys ja yhtenäistäminen läpi maan -> nopeuttaa lupaprosessia 

• Huolehditaan, että oikean alan asiantuntija ovat myöntämässä lupia. Lupakäsittelijöiden 

koulutus kuntoon -> nopeuttaa lupaprosessia 

• Jokin esiasteinen lupaprosessi, jossa tilaaja voi alkaa esihyväksyttää hankkeelle 

uusiomateriaaleja, joista urakoitsija ja suunnittelija valitsevat parhaiten soveltuvat 

hankkeelle. 
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• Verotuksella on aikanaan tuettu Diesel/Löpö polttoaineen käyttöä, miksei myös vähähiilisiä 

ratkaisuja? 

• Materiaalin arvon nostaminen, esim. neitseellisten käytön verotuksella 

• Ympäristölupien nopeuttaminen. 

• Osaamisen kehittäminen 

• Helpottaa lupa-/ilmoitusmenettelyitä, jotta uusiomaarakentaminen on mahdollista 

(aikataulut, riskit yms..) 

• Tällä hetkellä jätelaissa jätteen loppusijoitus on viimeinen vaihtoehto, mutta muiden 

vaihtoehtojen toteuttaminen on usein vaikeampaa kuin loppusijoitus -> menettelyt 

tukemaan toimintaa siten, että uusiokäyttö on myös toteutettavissa 

• Mahdollistaminen lainsäädännön avulla 

• Päästölaskenta ja rakentamisen päästöluokitus infrapuolellekin vallitsevaksi 

menettelytavaksi 

• Julkishallinnon hankkeissa määrätty osuus käytettävä kiertotaloustuotteita 

• Kiertotaloustuotteiden subventointi kuljetusavustuksilla tai neitseellisten materiaalien 

"miinuspisteillä" 

• EEJ:n nopeuttaminen ja helpottaminen 

• Suunnittelijoiden ja julkishallinnon toimijoiden  perehdyttäminen kiertotaloustuotteisiin 

 

6. MILLAINEN MARKKINAVUOROPUHELU JA 

HANKINTAMALLI TUKEE UUSIMAARAKENTAMISEN 

LIIKETOIMINTAA? 

 

RYHMÄ 2: 

• Neuvottelumenettely? 

• Ennen urakoitsijoiden mukaan tuloa, myös tilaaja (ts. suunnittelija)  ja 

maarakennushankkeen operoija (ts. hankinnan toteuttaja) ovat samalla viivalla mitä 

materiaaleja sallitaan ja vastuukysymyksetkin on läpikäyty. Ihannetilanteissa 

suunnittelijoita saadaan työmaillekin ja kasvattamaan tietoisuutta uusiomateriaalien 

mahdollisuuksista. Jos lisäosaamiselle on tarve, varataanko aikaa tietopyynnnöille? 

• Ei edellytetä vuoropuhelun ensimmäisessä vaiheessa, että toimittajat/toimijat toisivat esiin 

omia ideoitansa. 

• ST 

• Allianssimalli 

• Vuoropuhelun vaiheistaminen: Ensimmäisellä kierroksella hankkeen yleisesittely, 

toimijoiden haastattelu ja valittaisiin jatkon kannalta potentiaalisimmat toimijat 

 

RYHMÄ 3: 

• Uusiomaarakentaminen on mahdollista kaikkia hankintamalleja käyttäen, mikäli tilaaja 

haluaa UUMA-rakentamista 

• STk 

• Hankintamalli, jossa tarjoajalle on asetettu tietyt riittävän väljät reunaehdot -> 

vapaammat kädet toteutustavan valintaan  

• Hankintakriteerit. laatupisteytys kiertotalouden mukaisesta toiminnasta 

• Tilaajan tarkat kriteerit hyödyntämiselle jotta selkeys markkinilla parantuu 

• STk 

• innovaatiokumppanuus, kilpailullinen neuvottelumenettely 

• Laatu (eli materiaalivalinnat ja kokonaisuudet) pisteitä painotetaan euroja enemmä 

tarjouskilpailussa. Esim laatu 60%, kustannukset 40 % 
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• Hankintamalli, jossa riittävästi aikaa suunnitteluun, lupaprosesseihin ja 

materiaalinhankintaan. 

• Hiilijalanjäljen huomioiminen hankintakriteereissä 

• Pisteytykset (esim. kuinka monta sähkötyökonetta) ovat spekulatiivisia ja vaikeasti 

todennettavia käytännössä. Mieluummin haastavat, mutta realistiset vähimmäiskriteerit 

• Tilaajan selkeästi määrittämät rajapinnat vastuista rajapinnoissa, kun uusiomateriaali ei 

ole vakiintunut ko. käyttötavassa 

7. MITÄ TOTEUTUKSEEN JA MATERIAALEIHIN LIITTYVIÄ 

VASTUITA VOIDAAN JAKAA? 

 

RYHMÄ 2: 

• Pitkäaikaisvastuu tilaajalla, urakoitsijalla normaali rakentamisen vastuu aika 

kohdekohtaisesti 

• Materiaalin ympäristöominaisuudet, ympäristökelpoisuus.  

• Tilaajan otettava vastuu mahdollista ympäristöseurantaa edellyttämistä ratkaisuista  

 

RYHMÄ 3: 

• Vastuunjaon ja -ajan selkeyttäminen, huom. lainsäädännön tulkinta 

• Tarvitaan opastusta ja hyvien sopimuskäytäntöjen jakamista tilaajien välillä 

• Urakoitsija vastaa toteutuksen suorituksesta, materiaaleihin  liittyvien vastuiden jakaminen 

riippuu materiaalin "valmiudesta" ja käyttäkokemusten pitkäaikaisuudesta  

• Heikosti jaettavissa, Tilaaja vastaa 

• Riskien pienentäminen materiaalien tutkimuksella, tuotteistamisella ja 

käyttökohdekohtaisella teknisellä arvioinnilla. 

• Ympäristöasioista vastuu kuuluu tilaajalle silloin, kun materiaali täyttää asetetut 

vaatiimukset  

• Tilaaja vastaa materiaalin tutkimuksista ja hyväksyttävyydestä, urakoitsija vastaa 

laadukkaan rakentamisen toteutumisesta. 

 

8. MUUT HUOMIOT 

 

RYHMÄ 2: 

• Tilaajat kaipaisivat valmiita sabluunoita/esimerkkejä siitä, että miten hanke 

suunnittelutetaan ja hankitaan siten, että resurssiviisaat ratkaisut tulisi huomioita 

mahdollisimman hyvin.  

• Kunnan kompastuskivet ovat henkilöstön resurssipula, sekä ajanpuute, ei ole aikaa 

kehittää eli mennään eteenpäin jos sitten se seuraava hanke... 

• Tarvittaisiin enemmän konkreettista käytännön ohjeistusta miten kiertotaloutta edistävät 

asiat viedään urakka-asiakirjoihin...  

• Hankkeet ja materiaalivirrat eivät kohtaa, edelleen resurssipula sekä investointirahan 

puute 

• Millä tavalla tilaajan rohkeutta/uskallusta hankintojen teossa voisi edistää?  

• -  esim. betonimurske ensisijaiseksi materiaaliksi KaM sijasta. 

• Lupa BEM (MARA) jalostamiselle kohteessa (vrt. HEL, ESP) 

• Yhdenmukaiset speksit ja toleranssiarvot kaikilla voisi olla ihannetilanteessa käytettävissä, 

jotta tuotteistus ei veisi jokaisella toimijalla aikaa, vaan tähdättäisiin kannattavampaan 

liiketoimintaan niin taloudellisesti, ekologisesti kuin sosiaalisestikin. Onko määriteltävä 
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arvot myös kestävyydelle, ja huomioitaisiinko taloudelliset vaikutukset pidemmällä 

aikajanalla - kerättäisiin dataa - opitaan. 

• Ollaan yhteisvastuullisia myös. 

• Uusiomateriaalien laadun ja kelpoisuuden osoittaminen huomattavasti haastavampaa kuin 

"perinteisillä" materiaaleilla 

• Tilaajat käyttävät mielellään tuttuja ja tunnettuja ratkaisuja. Uudet ratkaisut lisäävät 

haasteita/epämukavuutta. 

• Syvästabiloinnin vaihtoehtoisien sideaineiden tuotantomäärät ovat vähäisiä.  

• Tuotantokapasiteetti liian alhainen.  

• Esim. tarve pilaristabilointi 50 t/kone/tpv  

 

RYHMÄ 3: 

• Tilaajan on hyvä ymmärtää, että vähähiilisten ratkaisujen etsintä ja selvitystyö tarkoittaa 

kustannuksia urakoitsijalle. Olisi siis hyvinkin kannustavaa, että tilaaja tilaisi näitä 

toimenpiteitä. Eikä tosiaan kuten Riina jo totesi "seuraavalla hankkeella sitten". 

• Vähähiilisyys on tarkoituksenmukainen hankintakriteeri  

• Juhon muistiinpanot keskusteluista: 

o Osaamisen kasvattaminen (geosuunnittelu, markkinavuoropuhelu)  

o Markkinavuoropuhelu myös menetelmien ja käytön edistämiseen (ei vain 

hankekohtainen) 

o Toimiiko urakkamuotoinen vuoropuhelu? --> Mitä kaikkea pitää sisällään, ja miten 

sitä voisi hyödyntää laajemmin? 

o Osaamisen kehittäminen (hankkeissa uuma-asiat pitää tulla jo 

suunnitteluvaiheessa) --> Koko ketjun tulee tietää aina toteutukseen asti samat 

asiat, muutoin ketju alkaa katketa 

o Ymmärertään mitä vuoropuhelu tarkoittaa, ja miten sitä voidaan hyödyntää jne. 

miten prosesseihin 

o Myös kaupunkien sisäisnen vuoropuhelu tärkeää 
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TEHTÄVÄ 2 
 

9. TEKINEN SUUNNITELMA 

9.1 Mitä lähtötietoja/selvityksiä teknisessä suunnitelmassa on oltava tai hankkeen 

taustatiedoissa, jotta urakoitsija ja materiaalintoimittaja voi arvioida 

uusiomaarakentamisen potentiaalia kohteelle? 

 

Ryhmä 2: 

• vaihtoehtoisen ratkaisun käytön tiedossa olevat rajoitteet/reunaehdot 

• Tilaajan tulisi edellyttää vaihtoehtoisten rakenteiden esittäminen suunnitelmassa 

ensisijaisena ratkaisuna 

 

Ryhmä 3: 

• Kaikki ympäristöarvot (esim pv-korkeus), jotka vaikuttavat materiaalien valintaan 

ja käyttömahdollisuuksiin. 

• Jälkivastuu selvästi tilaajalla tuotteiden ja erilaisten suunnitelmien käytöstä. 

• Kohteeseen soveltuvat uusiomateriaalit, jotka jo arvioitu 

• Olosuhteet, tekniset verkostot, luontoarvot, vesiasiat, yms. Varsin monet asiat 

vaikuttavat uusiomateriaalien käytettävyyteen 

• Täyttääkö kohde MARA-asetuksen vaatimukset 

• Ympäristöolosuhteet 

• Pilaristabilointia varten tilaajan tulisi teettää vähintään alustavat 

stabiloitavuuskokeet.  

• Esimerkkilaskelmat uusiomateriaalien menekistä hankekokonaisuudessa 

• Onko mahdollisesti joitakin uusiomateriaaleja tai ratkaisuja, joita tilaaja ei 

hyväksy, jolloin urakoitsija ei turhaan käytä aikaa niiden kanssa 

• Onko uusiomaterialieen käyttö sallittua. Jos on valmiit suunnitelmat, tulisi 

suunnitelmassa olla rajattu alueet missä ja mitä materialeja saa käyttää 

• Pohjatutkimuksia tulee olla riittävästi, etenkin kerroksista, joista muodostuu 

kaivumaita 

• Millainen rakenne ja mitä uusiomateriaali korvaa ko. rakenteessa ja hyödynnettävä 

määrä 

• Hankkeen aikataulu ja onko hyödyntäminen mahdollista (materiaalia saatavilla 

oikeaan aikaan ja ehditäänkö lupa-asiat saada kuntoon ajoissa) 

•  

• Valmis listaus reunaehdoista, mikä uusiomateriaaliet eivät sovellu hankkeeseen, 

soveltuvista raja-arvotiedot tms. kriteerit 

• Tuotteen hiilijalanjäljen vaikutus kokonaisarviointiin 

• Jos rakennuskohteen vaatimusluokka mahdollistaa, niin ei aseteta liian tiukkoja 

kriteerejä teknisille vaatimuksille 

• Selvitys jo suunnitelman alkuvaiheessa, onko esteitä uusiomateriaalin käytölle. Jos 

on, niin mitä esteitä 

• Pohjatutkimukset 

• suunnittelussa ei riittävästi tietoa valmiiksi --> liian tarkat määrittelyt enemmän 

uhka kuin mahdollisuus  

• Ketjussa tulisi jättää urakoitsijoille mahdollisuus tarjota jotain (vuorovpuhelu) 

• Teknisen soveltuuuden arviointi / ehditään toteuttaa --> ei poissuljeta vaihtoehtoja 

• Suunnitelmasta tulee näkyä mitä hyväksytään ja mitä ei? Riittääkkö kuitenkaan 

suunnittelijan ymmärrys mahdollisuuksista? 
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• Prosessin hallinta (mahdollistaminen) ja dialogi haastavaa 

• Pitää huomioida muunlaisen käytön salliminen 

 

9.2 Millaiset tekniset asiat tai vaatimukset olisi jätettävä suunnitelmissa avoimeksi 

kilpailutusvaiheessa, jotka edistäsiviät uusiomateriaalien hyötykäyttöä tässä 

kohteessa? 

 

Ryhmä 2: 

 

Ryhmä 3: 

• Tarkemmin en osaa eritellä, mutta laatuvaatimuksilla on mahdollista torpata 

uusiumateriaalien käyttö. Toivottavasti jollain on konkreettisempaa antaa tähän. 

• Pilaristabilointi voidaan hankkia tilaajan tai urakoitsijan sideainereseptillä. 

Molemmissa tapauksissa tulisi asettaa max. päästökerroin sideaineelle (kg CO2e / t) 

• Rakenteessa käytettävä materiaali ja sen raekoko (tai ei tietenkään täysin 

avoimeksi, mutta jättäen vaihtoehtoja, esim. Jakava kerros KaM 0/63 voi olla myös 

BeM 0/90) 

• määrätyt materiaalivalinnat ja hyvitykset vertailussa jos tarjolla uusiopohjaisia 

• Tilaajan esittämmä päällysrakenne voidaan toteuttaa sellaisenaan 

uusiomateriaaleilla, mutta vapaus muuttaa kerrospaksuuksia tms. avaisi 

mahdollisuuskia innovoinnille.  

 

10. KAUPALLISET ASIAKIRJAT JA EHDOT 

10.1 Millaisia vähimmäisvaatimuksia tarjoajalle tulisi asettaa, jotka mahdollistaisivat tai 

kannustaisivat kiertotaloudelliseen/uusiomaarakenteiseen toteutukseen? 

 

Ryhmä 2: 

• Raha-> kannustin 

• Riskien jakaminen 

 

Ryhmä 3: 

• Samat vaatimukset kaikille ja €huomioidaan uusiomateriaalien tuomia kustannuksia. 

• jälivastuu selvästi tilaajalla, jolloin uskalletaan tarjota uusiomateriaaleilla tehtynä. 

• Urakoitsijan tulee esitellä miten hallitaan uusiomateriaaleihin liittyviä riskehä = 

osoittaa oma asiantuntijuus 

• Osaaminen uusiomateriaalirakentamisesta - miten osoitetaan? 

o Riskinhallinta / riskien minimointi --> Referenssit jossain määrin luotettavia, 

mutta osaamisen todentaminen ja laadun osoitus silti tilaajan näkökulmasta 

ydintekijöitä / keskiössä 

• Suunnitelma, miten kiertotalous otetaan huomioon - sisältö? 

• Uusiomateriaalin tasalaatuisuuden varmistaminen 

• Vähimmäisvaatimukset /  lisäpisteet uusiomateriaaleista 

• Ulkopuolisen auditoima laatujärjestelmä kiertotaloustuotteille 

• Laadunvarmistusmenetelmät koskien sekä mateiraalia että valmista tuotetta 

• Päästövertailu-/päästön maksimivaatimus vähintään tietyille rakennusosille 

• Urakoitsijalla tulee olla kiertotalouden osaajia riittävästi  

• Referenssitietoja tai laadunvarmistustuloksia ko. kohteessa hyötykäytettävien 

uusiomateriaalien käsittelystä ja niillä rakentamisesta. 

• Kiertotaloustuotteen (ml. rahti) CO2-päästöt 

• Varasto- ja käsittelyalueiden tarjoaminen urakan käyttöön 
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• Uusiomateriaalien käyttö tuo myös kustannussäästöjä; näiden huomioiminen  

• Osaamisen varmentaminen: 

o Sertifiointi liian työläs ja kallis, byrokratia 

o Tulisi olla helppo kaikille osapuolille 

o Prosessit, asiakirjat, ohjelmat jne. selkeät joilla voidaan osoittaa 

o Osaaminen kehittyy tekemällä → referenssit 

o Onko sertifioinnilla mahdollisuutta? 

o Laatusuunnitelmassa kiertotalous → Miten arvioidaan ja pistetetään 

o Mikä olisi tapa, joka ei toisi byrokratiaa lisää?  

o Miten huomioidaan innovaatiot (uusien kokeilu)? 

o Tilaajaosaaminen, urakkaohjelma, markkinavuoropuhelut jotta uskalletaan 

tilata innovaatioita 

o Myös maailmantilanteen tuki uusien kokeilulle 

o UUMA-materiaalien haaste itse materiaali usein, ei niinkään onnistuuko 

rakentaminen → Vaikea osoittaa kuka osaa haastavalla materiaalilla 

rakentaa? Tavaksi muodostuneiden rakentamisen tavan laadun 

dokumentointi 

o Todentaminen ei saa olla liian vaikeaa. Rakentaminen poikkeaa 

koerakentamisesta. Kriittistä ei saisi olla tietyn materiaalin kanssa 

toimiminen → asenne ratkaisee, halutaanko hyvää lopputulosta 

 

10.2 Millaisia urakkaehtoja tulisi olla tai tulisi välttää, jotka mahdollistaisivat tai 

kannustaisivat kiertotaloudelliseen / uusimaarakenteiseen toteutukseen? 

 

Ryhmä 2: 

 

Ryhmä 3: 

• Riittävän pitkä tarjous- ja toteutusaikataulu edesauttaa uusiomaarakentamista ja 

vähähiilisten menetelmien kättämistä  

• porkkanoiden luominen vähähiilisiin ratkaisuihin tai uusiomäärien voluumeihin 

• Luvitettu välivarastoitnimahdollisuus hankkeen lähellä olisi eduksi 

• Tietty osuus rakentamiseen käytettävästä materiaalista TÄYTYY olla uusiomateriaaleja, lain 

sallimissa rajoissa tietenkin 

• Tulisi välttää kokonaishinnaltaan halvinta hintaa valinnan perusteena 

• Kiireinen aikataulu ei tue uusiomaarakentamista, jollei materiaalit ole valmiiksi osoitettu ja 

luvitettu tilaajan puolesta 

• Tilaajan hankkimien uusiomateriaalien käyttäminen saattaa toimia joissakin tilanteissa (?)  
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