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TyOpajan kutsu

TyOpajassa keskusteltavia asioita ovat mm. uusiomaarakentamista kasittelevan
markkinavuoropuhelun toteutustapa, ajankohta, osapuolet, soveltuvuus, aiheet, yms.
Aiheeseen liittyen voidaan sivuta my0s uusiomaarakentamisen hankintamalleja ja

vastuunjakoa.

17.11.2022 UUMA4-ohjelma



Tilaisuuteen ilmoittautumisen vhteydessa toteutetun kyselyn tulosten yhteenveto:

Valmius kiertotalouden mukaisten
ratkaisujen
tilaamiseen, suunnitteluun ja
toteutukseen

D §

Tilaajat Suunnittelijat

Urakoitsijat

Ramboll *Ennakkokysymysten vastaukset



Tilaisuuteen ilmoittautumisen vhteydessa toteutetun kyselyn tulosten yhteenveto:

Valmius kiertotalouden mukaisten . .
Uusiomaarakentaminen

ratkaisujen L _
tilaamiseen, suunnitteluun ja riittavasti esilla urakoiden
totéutukseen kilpailutuksessa
Tilaajat Suunnittelijat » ? — \"

Urakan kilpailutus

CR Urakoitsijat

@ Enossasanca *Ennakkokysymysten vastaukset



Tanaan osallistuvat

Ramboll



“|arjestava seura”
UUMA4 tyoryhmat 7 & 8 ja Motiva

1. Ymparistolupaprosessin kehittaminen ja yhtenaistaminen (uusiomateriaalit maa- ja vesirakentamisessa)
2. Uusiomateriaalit infran paastolaskennassa ja vaikutusten seurantaindikaattorit (kehittdminen, informointi ja koulutus)
3. Tekniset vaatimukset ja niiden tayttymisen osoittaminen (mm. UUMA-koerakentamisohje véylérakenteille)

4. Tekniset verkostot ja uusiomateriaalit (mm. Uusiomateriaalit verkostokohteissa ohje)

5. Kierratyskasvualustat (mm. Kierrétyskasvualustaohje, jossa liitteend malliasiakirjoja kierrdtyskasvualustojen hyddyntémiseen)

6. Vahahiilinen esirakentaminen (mm. Esirakentamisohje, jossa mm. p&&stét eri ratkaisuilla eri olosuhteissa)

7. Syvastabiloinnin uusiosideaineet (mm. hankinnan kriteerien kehitys, stabiloitujen kaivumaiden hyétyké&ytts)

8. UUMA-rakentamisen prosessi ("vihreiden hankintojen” ja kayténtéjen kehitys ja jalkautus)

9. UUMA-tiedonjako ja koulutus: mediaty$, tiedonvilitys, nettisivut, seminaarit, tyépajat eri teemoista (esim. markkinapaikat,
hankinnat, pdtevyydet, yms.), tutkimustiedon vélittdminen, koulutus, UUMA-ohjeiden péivitys, kohdekorttien tdydennys seka infra-

ohjekorttien taustatyd ja RTS-toimikuntatyo

10.UUMA-edunvalvontayhdistyksen perustaminen ("UUMA ry."”)

https://www.uusiomaarakentaminen.fi/
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KEINO-Osaamiskeskus

Kestdvien & innovatiivist
Jjulkisten hankintojen
verkostomainen osaamis

Mita on markkinavuoropuhelu?

Markkinavuoropuhelu uusiomaarakentamisen edist&jand -tapahtuma

Jenni Rovio, kestévien jainnovatiivisten hankintojen asiontuntijo
17.01.2022



CEINO Kestavien jainnovatiivisten julkisteR Blankintgjen
osaamiskeskus pahkinankuoressa

» KEINO on viiden organisaation muodostama konsortio, rahoittajana tyo- ja elinkeinoministerio:

* Palveluiden lopileikkaavina painopisteind ovat kiertotalouden, vahdahiilisyyden, digitalisaation ja ekosysteemien
edistGminen sek& datan hyddynté&minen.

Vaikuttavien hankintojen o : . :
boylelissleatan [ehiFi@minen Hankintojen johtaminen Kaikille yhteiset palvelut

- Kehittgjaryhma- ja - KEINO-akatemiao - Neuvontapalvelu
verkostotoiminta - Teema-akatemiat - Alueelllinen
- Innovation Broker - Hyvinvointialuiden hankintojen muutosagenttitoiminta
- Hankintojen green deal johtamisen kokonaisuus - Tyokalut
-sopimukset - Jatkuvan parantamisen
- TKI-hankintojen osaamisen palvelupolku

kehittaminen

17.1.2022 KEINO-Osaarmniskeskus



KEINO
Mitd on markkinakartoitus?

* Markkinakartoituksella tarkoitetaan yleisesti kaikkea sité markkinoilla olevaa tietoaq, jota hankintayksikén on
mahdollista saada ja hyddyntad hankintaa suunnitellessaan.

*  Markkinakarfoifus tehdaan osana hankinnan suunnitfelua ja se foteutetaan ennen varsinaisen
hankintamenettelyn aloittamista.

*  Markkinakartoituksen tofeuttaa hankintayksikkd. Hankinta-asiantuntijoiden listksi markkinakartoituksen
toteuttamiseen on hyva osallistaa eri asiantuntijoita hankintayksikon sisalta.

. : Hankinnan Sopimus ja urakan
. o Hankinnan suunnittelu toteuttaminen aikainen seuranta
Hankintastrategiat ja :
toimintasuunnitelmat - Markkinakartoitukset - Tuloksien - Vuoropuheluun
hankinnan valmisteluun hyodyntamlr_]en__ os_alhstun@d;an
tarjouspyynnossa informointi

17.1.2022 KEINO-osaamiskeskus




Markkinakartoitusta voidaan tofeuttaa eri tavoin HEING

*  Tdrkein yksittainen askel hankinnan onnistumisen kannaltal

*  Markkinakartoitusta voidaan fehdd useassa 0sassa; alussa valmistelevien
analyysien fekemisessd, sparraamalla yrityksien kanssa eri keinoista
markkinavuoropuhelulla jalopuksi pyytamalla kommentteja
tarjouspyyntéluonnoksiin.

*  Markkinakartoitus voi sisaltéic esimerkiksi tietopyyntjd, tiedotustilaisuuksia,
kehittémistydpajoja, toimittagjien fapaamisia, vapaamuotoisia teknisid
vuoropuheluita ja hankinta-asiakirjojen lahettamisté kommentoitavaksi.

* Tarjodjien tasapuolisen kohtelun varmistamiseksi markkinakarfoituksesta
ennakkoilmoittaminen on suositeltavaa tehdd Hilma-ilmoituksella.

17.11.2022 KEINO-Osaamiskeskus 4



Markkinavuoropuhelu osana markkinakartoifusta e

* Tarkoittfaa markkinoiden kartoittamiseksi jarjestettavia fapaamisia
potentiadlisten tarjogjien kanssa seké hankinta-asiakirjojen tai muun materiaalin
kommentointikierrosta tarjoagjien kanssa.

*  Markkinavuoropuhelut ovat erityisen tarkeitd tyoskaluja silloin, kun on kyse
organisaation ja hankintayksikon tavoitteiden edistémisen kannaltatérkeista jo
kokoluokaltaan merkittévistd hankinnoista tai kun halutaan selvittéd uudenlaisia
(innovatiivisia) ratkaisuja.

* Jos hankinta arvioidaan strategisesti tarkedksi, on luonfevaa aseftaa hankinnalle
kunnianhimoiset vaikuttavuustavoitteet (konkreettiset myénteiset vaikutukser,
Joita hankinnalla halutaan saavuttaa). Markkinavuoropuhelua voidaan kéyttad
selvittamadn, miten vaikuttavuustavoitteet olisivat siirrettévissé hankintaan jo

myohemmin tarjouspyyntoasiakirjoihin.

Hankinta on hyvé aikatauluttaa véljaksi, markkinavuoropuheluprosessiin voidaan
kayttad aikaa jopa puoli vuotta ennen farjouspyynnon julkaisua.

17.11.2022 KEINO-Osaamiskeskus 5



KEINO

Markkinavuoropuhelun hyodyt

17.11.2022

KEINO-Osaamiskeskus

Haonkintayksikkd voi saada enfisté parempia ja
vertailukelpoisempia tarjouksiao.

Haonkintayksikkd voi loytad uusia potentiaalisia farjogjia ja uusio
ratkaisyjo.

Anfaa hankintayksikélle mahdollisuuden kasvattaa
fietémystaan markkineilla farjolla olevista ratkaisuista.

Hankintayksikkd voi valttyd epdtarkoituksenmukaisten tai
farjoajia tarpeettomasti karsivien vaatimusten fai
vertailuperusteiden asettamiselta.

* mm. hankintakriteerien kayttékelpoisuus

Avoin ja efuk&teinen viestinté anfaa farjogjille enemmdan aikaa
valmistautua tarjouskilpailuun ja varata siihen riittéavar ja oikea-
aikaiset resurssit.

Yrityksille markkinavuoropuhelu tarjoaa mahdollisuuden kertoa
farjoomastacn.



KEINO
Onnistuneen markkinavuoropuhelun jarjestaminen

rakentamisen hankinnassa

Esimerkkin& Kuusankosken puisen yhtendiskoulun vuoropuheluprosessi
+  Riittava viestinta koko markkinavuoropuhelun gjan néhtiin erittéin tarkedksi.

Ennakkoilmoitus / tietopyynto Hilmassa
Kartoitettiin paikalliset markkinat -> uutiskirje, téismdakutsut, tapahtumailmoitus
2 markkinavuoropuhelua (etéind) - tietoa yrittdjille mm. hankkkeesta, vahdanhiilisyydestd ja kunnan sfrafegisista

tavoitteista. Tilaisuuksiin valmistauduttiin huolellisesti valmistelemalla kysymykset ennakkoon. Vuoropuhelulla
toivottiin markkinoilta ratkaisuehdotuksia. Tilaisuudessa oli fasilitaattori ja keskustelusta tehtiin muistio.

Kaikki aineisto sekd listikysymykset [dhetettiin 1. markkinavuoropuheluun iimoittautuneille sekd uusille kiinnostuneille.
Toisessa markkinavuoropuhelussa kasiteltiin ennakkoon laaditut liskysymykset.
Vuoropuhelun fuloksia hyédynnettiin hankinnan suunnittelussaja valmistelussa.

Listksi mydhernmin suunniteltiin jarjestettavaksi kahdenkeskisié nevvotteluja/teknistd vuoropuhelua.
Kilpailutuksen jalkeen jarjestetadn palautekeskustelut.

17.1.2022 Bl



KEINO

L &hde: FIGBC Kiertotalouden edistéminen kuntien hankinnoissa. Rakennetun ympariston toimialan kiertotalouden markkinakatsaus.

17.1.2022 KEINO-osaamiskeskus



KEINO

Lisatietoa markkinakartoituksesta

e KEINONnmarkkinakartoitus -opas

e KEINO-osaamiskeskus, Hankinnan markkinakartoitus

»  Motivan maksuttomat verkkokoulutukset julkisille hankkijoille: https://motiva-verkkokurssit.fi/

*  Rakentamisen muovit moduuli 3: Julkiset hankinnat muovien vastuullisenkéyton ja kiertotalouden edistéjand

* Vaohapadastaiset tydkoneet hankinnoista vastaavalle

*  Green Building Council Finland
Vinkkeja hyvan markkinavuoropuhelun jarjestémiseen; Kierfotalouden edistéminen kunfien hankinnoissa,
rokennefun ympdriston kiertotalouden foimialan markkinokatsaus

» Julkisten hankintojen neuvontayksikkd (JHNY): Hankinnan suunnittelu ja valmistelu - markkinakartoitus

17.11.2022 KEINO-osaamiskeskus 9



KEINO

Lisatietoa markkinakartoituksesta

Keinokkaita esimerkkeja:

Case padstottoman tydmaan green deal: Rakennusrakan hankinta

Case Helsingin kaupunki: Kulosaaren puistotien urakka

Case Espoon kaupunki: Lukutorin padstottoman tydmaan urakka

Case Tampereen kaupunki: Kiertotalouden edistamistd infra-hankinnalla

Motivan puurakentamisen neuvontapalvelun Kaakkois-Suomen alueellinen tilaisuus
Kouvola Innovation Oy (Kinno): Miten tehdd vuoropuhelusta arkipdivad?

Motivan valmiit mallipohiat kutsuihin, viestintadn ia tilaisuuden ohielmaksi

Keino-osaamiskeskus: Miten tehdd vaikutusten ja vaikuttavuuden ennakkoarviointi? (Mité myonteisici asioita
hankinnallo halutaan edistéd jo kuinka ne saadaan osaksi kilpailutusta ja farjousasiakirjoja?)

17.11.2022 KEINO-osaamiskeskus 10






Uusiomateriaalit rakentamisessa
—urakoitsijan nakokulma
Riina Rants[ - GRK




Riina Rantsi

17.11.2022

gaalit rakentamisessa
Urakoltsijan




GRK tanaan




GRK on infrarakentamisen edellakavija

+ Rakennamme ja yllapidamme vaylia, teita ja siltoja seka
raiteita ja kunnallisverkostoja. Kehitamme myos
ymparistoliiketoiminnan palveluja.

|
'\::/ L
» Ydinosaamistamme on laajojen infrarakennushankkeiden ‘} (
toteutus, suurten hankkeiden projektinjohto seka laaja- o ! ;
“ [l 3
alainen raiderakennus ja kunnossapito. ) ® = ‘ ]
» Meita on yli 1 000 infra-alan ammattilaista Suomessa, ) }“" Aﬁx’ " f—;
Ruotsissa ja Virossa. / Al ?; o -
‘ _ :
’ J [ e o _/
[ I { @ Q’/
] 1o %e
S e M
Liikevaihto 2021 Liikevaihdon kasvu Oikaistu kayttokate ?‘& A
430 y 6 milj. euroa + 1 1 y 2 % 7 y 9 % 1 § » 7.8
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GRK:n monipuolinen palvelutarjonta

INSINOORI- JA
VAYLARAKENTAMINEN

Vayliin liittyva
aluerakentaminen,
betoni, teras- ja
yhdistelmarakenteet,
pohjarakentaminen,
teollisuusrakentamisen

RAIDERAKENTAMINEN

Rautateiden,
metrolinjojen ja
raitioteiden suunnittelu,
rakentaminen ja yllapito

PAALLYSTYS

Katujen, maanteiden seka
yritysten ja yksityisten
pihojen asfalttipaallysteet
oheistdineen

YMPARISTOLIIKETOIMINTA

Jatteiden ja teollisuuden
sivutuotteiden
vastaanottaminen ja
kasittely seka omissa etta
asiakkaiden toimipisteissa.
Jatkossa myos Ruotsissa ja
Virossa.



Tehokkaan infrarakentamisen vastuullisuuden
edellakavija — esimerkkeja GRK:n tavoitteista

GRK:lla on selkeat tavoitteet.. ... jakonkreettisia tekoja niiden saavuttamiseksi

Ensimmdinen infra- *  GRK onnistui vahentdmaan oman toimintansa

_alan yri’Fys Suomessa, suoria paastéja merkittévasti vuoden 2021
jokaotti Nesteen aikana. GRK:n Suomen yhtididen hiilijalanjalki
uusiutuvat polttoaineet pieneni jopa 13 prosenttia, vaikka toiminta
kayttoonsa lagjeni ja polttoaineiden kulutus kasvoi.

Oma toiminta

- . . . *  GRKon kasvattanut entisestaan @
hiilineutraalia vuoteen Uusiomateriaalien uusiomateriaalien kayttéa rakentamisessa.
= kaytto Vuonna 2021 kéytimme yhteensa noin 439 000
2030 mennessa rakentamisessa tonnia uusiomateriaaleja Suomen yhtidissamme.

2018 2019 2020 2021

jatkuvassa kasvussa

Arvokkaiden raaka- + Erottelemme vastaanotetuista jatemateriaaleista arvokkaita ja uusiokayttéon
aineiden erottelu soveltuvia raaka-aineita kuten rautaa ja muita metalleja. Raaka-aineet
; ; ; toimitetaan teollisuuden hyddynnettavaksi. Lisaksi tuotamme fossiilisia
Jat.emate”aal.elsta Ja,_ " polttoaineita korvaavia materiaaleja energiatuotantoon ja

s s toimitus uusiokayttoon kierratyslannoitteita GRKn omiin metsityshankkeisiin.
Kestavan ja

ymparisto-
yStéVél | Isen . . *  GRK vaitti Ruotsin Trafikverketin kestavan kehityksen mukaisen
rakentamisen Uusien kaytantojen pilottihankkeen. Tavoitteena on E4- tien liikkenneturvallisuuden

R luominen alalle parantaminen. Hankkeen CO2 -paastoja seurataan reaaliajassa ja paastoja
edel Iakavua késitelldan hankkeessa rahan tapaan. Onnistumisista paéstévahennyksissé

maksetaan bonusta.

14



Uusiomateriaalit

rakentamisessa
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GRK: Uusiomateriaalit

500 000

450 000

400 000

350 000

300 000

250 000

200 000

150 000

100 000

50 000

GRK / Uusiomateriaalien hydédyntaminen

439 019
335 866
227 510
173 417 I
2018 2019 2020 2021

Noin 90 000 tonnia kaytetty julkisissa hankinnoissa.




Esimerkkki: Uusiomateriaalin kayttokohde

17



Esimerkki:
Uusiomateriaalin tuottaja

18



Esimerkki: Uusiomateriaalin tuottaja

« Metsatahteista biohiilta
« Merkittavasti hiilinegatiivinen
tuote

« Ensimmaisessa vaiheessa
kasvualustakaytto, korvaa
turpeen

19



Urakoitsijan nakokulmastauusiomateriaalien kaytto

* Luvanvaraista (ymparistolupa tai MARA-iImoitus)
« Vaihtelua materiaalin laadussa ja toimitusajoissa
« Usein pienet volyymit / materiaali

« Rakennuspaikalla ei ole valivarastointitilaa

« Kayton varaan ei voi laskea, jos tarjouspyynnossa ei ole mainittu tai
edellytetty kayttoa

20
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Urakkamuoto vaikuttaa uusiomateriaalien

mahdollisuuksiin

« Kokonaishintaurakassa hankalaa, jos tilaajan suhtautuminen ei tiedossa

« St-urakoissa ja kehitysvaiheen sisaltavissa urakoissa mahdollista
« Ymparistoluvitus on hidasta ja epavarmaa, joten sen varaan ei voi
taysin laskea
« Jos
« Materiaali ei vaadi ymparistolupaa tai MARA-iimoitusta,

« Tarjouspyynnossa on edellytetty uusiomateriaalien kayttoa, annettu
niille vaatimukset ja sitouduttu ymparistoluvan riskeihin,

« Tarjouspyynnossa on esitetty, etta uusiomateriaali tulee tilaajalta ja
suunnitelmissa on esitetty kayttokohde ja lupa kaytolle,

-> Voi urakoitsija laskea tarjouksen uusiomateriaalien kayton varaan.



Uusiomateriaalien kayton lisaaminen

« Vastentahtoisesti ei voi tehda — tahtotila onneksi muuttumassal!
* Isoa vaihtelua tilaajien valilla

 Riskin jako tilaajan ja urakoitsijan valilla keskiossa:
« Hankkeeseen ryhtyvan nimissa
 Tilaajan suunnittelijan hyvaksymana

* Pitkissa suunnitteluvaiheen sisaltamissa urakoissa suunnitelmavastuu voi
olla urakoitsijalla, mutta pitkaaikaisvastuu tilaajalla.

22
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Tilaajan nakokulma
Mikko Suominen — Helsingin
kaupunki




UUMA
MARKKINAVUOROPUHELU

17.11.2022

Kaupungin massakoordinaattori Mikko Suominen

25



HELSINGIN MASSAT
N&in 1973 ..

.l ... Ja 38 v. myohemmin 2011
J |




Sedimenteista meluvalli - SEPANMAK]



FORE - KUSTANNUS-MAARALASKELMA

* Arvio Helsingin kaupungin rakennushankkeista/vuosi

* Analysoitavien hankkeiden kustannusarvioiden
kokonaiskustannukset 131,6 M€ (tyomaa- ja
tilaajatehtavat poistettu)

o Katukohteet 90,9 M€
o Puistokohteet 40,7 M€ (perusparannukset
23,7 M€, uudiskohteet 17,0 M€)



KUSTANNUKSET VS PAASTOT



PAASTOLAHTEET



LUONNONKIVET



KAIVUMAIDEN, KIVIAINEKSEN JA PURKUMATERIAALIEN HYODYNTAMISEN
PERIAATTEET MAARAKENTAMISESSA - LIITE 1 toimenpideohjelma

1.

2.

8.

Jalkautetaan massojen hyotykayton tarkistuslistat suunnitteluun ja rakentamiseen.

Otetaan kayttoon massatyOkalu kaikissa massamaaraltdan merkittavissa
hankkeissa.

Tehostetaan pohjatutkimuksia ja maanalaisen datan hallintaa siten, ettd ne palvelevat paremmin
mm. massakoordinaatiota. Lisataan geofysikaalisten tutkimusmenetelmien kayttoa.

Kehitetddn vahapaastoisia ratkaisuja alueiden esirakentamiseen.
Lisatddn uusiomaarakentamista.

Otetaan kayttoon materiaalien kierratykseen soveltuvat pysyvat ja tilapaiset
alueet.

Turvataan kaivumaiden ja ruoppaussedimenttien loppusijoitus.

Infran/yleisten alueiden ymparistojohtamisen kehittaminen.






HELSINGIN KIERTO- JA JAKAMISTALOUDEN TOIMENPIDEOHJELMA
TOIMENPIDE 5

Koordinaatioryhma:
Silberstein Leona
Jarkko Mira

Huvila Heidi

Nikulainen Virpi
Suominen Mikko

Talvio Satu

Ohjausryhma:

Myle — Tani Alpo

Aska — Jama Kaisa

Make — Koskinen Mirva, Hytonen J.

Like — Rantanen Ismo

Kamu — Jaakkola Maria

Yla — Karttunen Jarkko

Kaupunkilikenne Oy — Uusinarkaus Niina
Kaupungin kanslia — Suominen Lotta

: Suunnittelu- Palvelukuvaus . (aleirs







VIHERRAKENTAMISEN KIERTOTALOUS

[

Kierratyskasvualustat




KIERRATYSKASVUALUSTAT

+ Kivikossa tehdaan Helsingin omia
kierratyskasvualustatuotteita hankkeista saatavista
pintamaista

» Rakennushankkeissa tutkitaan pintamaiden laatua ja
soveltuvuutta kasvualustakayttoon. Pintamaita voidaan
kayttaa joko paikan paalla tai valmistaa
kierratyskasvualustaksi Kivikon kentalla. Malminkentta on
erityisesti pilottikohteena.

* Niittykasvualustoilla on eniten kysyntaa

» Uusilannoitelaki on astunut voimaan 8.7.2022. Tama ei
vaikuta nykyisten kierratyskasvualustuotteiden kayttoon.

» Hankkeissa kartoitetaan myos haitallisten vieraslajikasvien
esiintyminen. Haitallisten vieraslajien torjunnasta ja
vieraslajipitoisten maa-ainesten kasittelysta on laadittu
ohjekortit. Kartoitusten ja ohjeistuksen avulla niiden
leviaminen kasvualustoissa estetaan.



KIERRATYSKIVET



RAMMED EARTH - SULLOTTU MAA-TEKNIIKKA

https://www.uusiomaarakentaminen fi/sites/default/files/2022--
%Z20Holopainen_DI_Uusiomateriaaleista%20sullotun%20maan%20tekniikalla%20valmistettu%20melusein%C3%A4koerakenne.pdf



MALMINKENTTA,

KOESTABILOINTI
Urakkalaskenta 05-06/2022
- Koestabilointi 08/2022 (09/2022 alussa CEMII1/B)
- Laadunvalvontakairaukset 09-10/2022 (28 d) ja
11-12/2022 (90 d)

~ Savi

m Kitkamaa (hiekka yms.)
Tayttd  (esim. saven

entinen

O Pohjoiset koestabilointialueet PS1 ja PS4

o Eteldinen koestabilointialue P56



MALMINKENTAN KOESTABILOINNIN TAVOITTEITA:

Erilaisten sideaineiden kentalla lujittumisen toteaminen (mm. hasu-maat)
P&aastojen ja kustannusten vahentaminen

Pilaristabiloinnin pitk&aikaistoimivuuden toteaminen (lujuus, painumat)
Siirtymarakenteiden toimivuus (vaiheittain lyhenevét pilarit)

Maéaratylle tasolle ulottuvien pilareiden toimivuus (painumat)
Tuotteistamattomien uusiosideaineiden logistiikan toimivuuden testaus
Ohjeistuksen kehitys (mm. kentta-/laboratoriolujuuskerroin)
Ymparistokelpoisuus ja —vaikutukset

Viestinta ja informointi

yms.



MALMINKENTTA
KOESTABILOINTI 2022

Sideaineet:

1. Oy Nordkalk Ab: Terra GTC,

Oy Nordkalk Ab TerraGreen,

Oy Nordkalk Ab: TerraPOZ,

UPM Kymmene OylJ: JAM LT+CEMII 70/30
(Jamsankosken tehtaan lentotuhka),

5. Kaukaan voima/ PVO OyJ: KAU LT+CEMII 70/30

(Kaukaan voimalaitoksen lentotuhka),

6. Finnsementti Oy: CEM l1I/B42,5L

7. Finnsementti Oy: CEM IlI/A52,5L

8. Tapojarvi Maasementti (koepilarit 2023?)

B W N

entinen

o Pohjoiset koestabilointialueet P51 ja PS4

O Eteldinen koestabilointialue PS6



"MARKKINAVUOROPUHELU” HESAN SISALLA

Suunnitteluttaminen
- Suunnitteluratkaisut
- Suunnittelun malliasiakirjat

Kaupungin sisalla on aktiivinen vuoropuhelu
miten suunnittelu&hankinta&rakentamis —
ratkaisuilla voidaan edistaa
uusiomateriaalien hyotykayttoa

@ Rakentaminen&materiaalit

Rakennuttaminen (STARA)
- Hankinnan malliasiakirjat - Kierratyskasvualustat
- Massojen kierratys &
kierratysalueet
- Kierratyskivet
- Hiekotussepeli

.



Markkinavuoropuhelu
uusiomaarakentamisen
edistajana

Materiaalintoimittajan nakokulmaa

Jani Pieksema, Helsingin Talosiirto Oy









Markkinavuoropuhelu

e Aiemmin markkinakartoitus

* Keskustellaan soveltuvuusvaatimuksista, ehdottomista vaatimuksista,
vertailuperusteista, sopimusehdoista seka hankkeen laajuudesta

* Vapaamuotoinen keskustelutilaisuus ennen tarjouskilpailua,
hankintayksikko kutsuu potentiaalisia tarjoajia

* Nelja perusperiaatetta - syrjimattomyys, suhteellisuus, avoimuus,
seka tasapuolisuus/yhdenvertaisuus



Markkinavuoropuhelu
uusiomaarakentamisen edistajana

* Tarvitaan materiaalien riittavyyden, talouden tarpeiden seka
eriasteisten sopimusten velvoitteiden tayttamiseen

* Tavoitteena teknistaloudelliset ja tehokkaat ratkaisut

* Mahdollisuus innovointiin, uusiomateriaalien ja kehitettyjen
rakenteiden kaytdn edistamiseen

* [Imastotavoitteiden osalta konkreettisia keinoja paastojen
vahentamiseen



Materiaalintoimittajan ajatuksia

* Strategiat eivat nay kaytannossa, ei kysyntdaa potentiaaliin nahden
* Pienetkin epavarmuudet usein esteena

* Avoimuus voi vieda kilpailuedun

* Koehankkeiden tulokset hankala vieda kaytantdon

* Mahdollinen taloudellinen hydty innovoi, mutta myds osaoptimoi



Materiaalintoimittajan ajatuksia II

* Lainsaadanto oltava kunnossa

* Tahtotila saatava kaytantoon

* Taloudellinen ohjaus

 Palveluissa ja alustoissa kehitettavaa






TyOpajaosuus
Jaakko Kemppainen - Ramboll




Tehtava 1: Uusiomaarakentamisen toimintaymparisto

Uusiomaarakentamisen toimintaympariston
kehittdminen / tarkastelu markkinavuoropuhelun
nakokulmasta

Pohdi nykyisté koko toimintaympérist6d omalta kannaltasi ja
pohdi miten tulevaisuudessa toimintaympaérist6 voisi toimia
paremmin.

Kirjaa aluksi itsenaisesti tekijoitd annettujen kysymysten alle
(10min).

Taman jalkeen ryhmassa keskustellen (30min) kayk&a lapi ja
taydentakaa tarvittaessa kirjauksia seka pohtikaa, miten
markkinavuoropuhelu voisi toimia Uuma rakentamisen
edistgjand. Voitte nostaa ajatuksenne aikalinjalle ja korostaa
miten ja missa kohden markkinavuoropuhelua tulisi olla.

Ramboll

~10 min

Itsenaisesti

Jokainen osallistuja pohtii ja kirjaa
itsendisesti omat nakemyksensa.

Mitka seikat mahdollistaisivat omasta
nakokannastasi laajemman
uusiomaarakentamisen?

Ryhma keskustelee ja tdydentaa nakemyksia.
Ryhma koostaa ndkemyksensa tarkeimmista tekijoista.

Miten markkinavuoropuhelu voisi toimia tassa edistéjana?
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Tehtava 2: Uusiomateriaalien hyodyntaminen
Infrarakentamisessa

Uusiomateriaalien edistaminen suunnittelusta
toteutukseen case-esimerkin avulla

Pohdi tulevaisuuden toimintaymparistoa / toimintamalleja
CASE-esimerkin kautta.

Kirjaa aluksi itsenaisesti (10min) tekijéitd annettujen
kysymysten alle: Mité keinoja uusiorakentamisen edistamiseksi
tulisi olla:

a) Teknisessa suunnitelmassa?

b) Kaupallisissa asiakirjoissa ja ehdoissa?

Taman jalkeen ryhmassa keskustellen (30min) kdykaa lapi ja
tadydentakaa tarvittaessa itsendisesti kirjattuja tekijoité seka
pohtikaa ja merkitk&a aikajanalle, miten ajoittaisitte CASE-
hankkeessa markkinavuoropuhelun (-t).

~10 min ~30 min
Jokainen osallistuja pohtii ja kirjaa Ryhmé keskustelee ja tdydent&dd ndkemyksia.

itsendisesti omat ndkemyksensa. Ryhmé koostaa nakemyksensé tarkeimmisté tekijoista.

Ramboll 50



Mita nostoja herasi tyopajasta?

Kerro tilvistaen ryhmanne
paahavainnot 5min.




B % Kiitos osallistumisesta




UUMA4

- Markkinavuoropuhelu UUMA-

rakentamisen edistdjénd -tyopajan 17.11.2022

tulosten

Sisalto:

koonti

* vhteenveto tydryhmien 1, 2 ja 3 ajatusten
pohjalta, diat. 2-6

* tyory
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nmien 2 ja 3 muraleihin kirjatut
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Millaista markkinavuoropuhelua Tilaajien tulisi tehda

TyOryhmissa tunnistettiin tarvetta kayda markkinavuoropuhelua yleisesti tai hankkeen eri vaiheissa
1. Yleinen uusiomaarakentamisen markkinavuoropuhelu (markkinakartoitus)

Hankekohtaiset markkinavuoropuhelut voidaan pitaé yleisina tai kahden keskisina.

2. Hankekohtainen uusiomaarakentamisen markkinavuoropuhelu (ennen rakennussuunnittelua)

3. Hankekohtainen uusiomaarakentamisen markkinavuoropuhelu (rakennussuunnittelun aikana)
4. Hankekohtainen uusiomaarakentamisen markkinavuoropuhelu (ennen urakan kilpailutusta)

Ennen
suunnittelun
aloittamista

Suunnittelun Ennen urakan
aikana kilpailutusta

Yleinen uusiomaarakentamisen
markkinavuoropuhelu

UUMA 4, tr 8 kommentteja
* Vuoropuheluiden jarjestaminen ja mitoittaminen tulee suunnitella hankekohtaisesti. Resurssit ovat usein tiukassa ja aikataulut kireat.

* Vuoropuheluiden lisdédminen ja pitdminen on kuitenkin yleisesti kannatettavaa.

UUSIOMATERIAALIT MAARAKENTAMISESSA 27.12.2022



Yleinen uusiomaarakentamisen markkinavuoropuhelu
(markkinakartoitus)

Yleisen ja jatkuvan markkinavuoropuhelun sisalto:

« Ajankohta: esim. 2 krt / vuosi

* Tilaajilla mahdollisuus esittaa organisaation uusiomaarakentamisen tavoitteita

 Tilaajalla mahdollisuus tuoda esiin organisaation pilotointi-hankkeita yms.

 Tilaajalla mahdollisuus esittaa eri suunnitteluvaiheessa olevia hankkeita esim. KTYS, YS-vaihe, KS-vaihe

» Urakoitsijoilla mahdollisuus esittad osaamista: referenssihankkeita, mahdollisia ratkaisuja, hankinnassa
huomioitavaa, ...

» Urakoitsijalla mahdollisuus esittdda omia hankkeita, joissa muodostuu uusiomateriaaleja (massakoordinaation
mahdollisuudet)

« Materiaalintoimittajalla mahdollisuus esittad uusia tuotteita (esim. saatavuus, EPD:t, tuotekortit, ...)
« Kokemukset kunnossapidosta

Tarvittaisiin "materiaalipankki”, johon materiaalintoimittajat pystyvat paivittamaan ajantasaiset tiedot
muodostuvista uusiomateriaaleista (sisaltaen ylijaamamaat).

UUMA 4, tr 8 kommentteja
* Em. kaytantdjen jarjestamiseen kannattaa nimeta henkild / tyéryhma, jotta toimenpiteet tulee tehtya suunnitelmallisesti.
* Yleisten markkinavuoropuheluiden ponnistukset voivat olla merkittavia, yhteistyd useamman organisaation kesken on kannatettavaa.
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Hankekohtainen uusiomaarakentamisen markkinavuoropuhelu
(ennen rakennussuunnittelun aloittamista)

Markkinavuoropuhelun sisalté ennen suunnittelun aloittamista (suunnittelija valittu):

 Tilaaja esittelee suunnitteluvaiheessa olevan hankkeen tavoitteen, sisallon ja aikataulun toteutukseen
soveltuville urakoitsijoille

 Tilaaja informoi my06s suunnittelun aikaisesta markkinavuoropuhelusta ja sen aikataulusta

« Markkinavuoropuhelun toteutus ja sisaltd on riippuvainen hankkeen koosta - isoissa kohteissa menettely
tarkoituksenmukaisempi kuin pienessa hankkeessa, ellei pieni hanke siséalla esim. jonkin uuden menetelman
tai materiaalin pilotointia / testaamista (hankkeen koko: esim. pikaratikka <~ yksittainen lyhyt katu).

 Tilaaja esittelee onko hankkeessa mahdollista toteuttaa pilot- / koerakenteita
» Tilaaja esittelee uusiomaarakentamiseen liittyvat vastuut (vastuunjaon ja -ajan selkeyttaminen)
» Urakoitsijalla on mahdollisuus esittda hankekohtaisia uusiomaarakentamisen ratkaisuja ja referensseja

* Materiaalintoimittajalla mahdollisuus esittaa hankkeeseen soveltuvia materiaaleja seka materiaalien
hyotykdytdn reunaehtoja (esim. saatavuus, EPD:t, tuotekortit, ...)

« Suunnittelijalla mahdollisuus ottaa huomioon alueen urakoitsijoiden ja materiaalintoimittajien
uusiomaarakentamisen ratkaisut ja materiaalit

UUMA 4, tr 8 kommentteja
» Tama ja seuraava dia ovat monilta osin samankaltaisia, saataisiinko selkedmpé&é eroa suunnittelun valmisteluun ja suunnitteluvaiheeseen - ja kuinka paljon eroa
naista vaiheista loytyy?
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Hankekohtainen uusiomaarakentamisen
markkinavuoropuhelu (suunnittelun aikana)

» Tilaaja esittelee hankkeen aikataulun mahdollisine véalitavoitteineen

» Tilaaja esittelee uusiomaarakentamisen taustaselvitykset (esim. uusiomateriaaliselvitys, pohjatutkimukset
(erityisesti kaivumaiden hyotykayton osalta), laboratoriokokeet, hasu, pima, kika, ...)

- Tilaaja esittelee tiedossa olevat rajoitteet / reunaehdot (pv-pinta, ymparistéolosuhteet, tekniset verkostot,
luontoarvot, vesiasiat, ...)

» Tilaaja esittelee alustavia uusiomaarakentamisen ratkaisuja
» Tilaaja esittelee uusiomaarakentamisen vaatiman luvituksen, sek& miten lupien kanssa toimitaan

« Urakoitsijalla & materiaalintoimittajalla mahdollisuus esittaa kommentteja ja kehitysehdotuksia mm.
toteutettavuuden suhteen, ehdotuksia hankintamuodosta / -menettelyista, hankintakriteereista.
(markkinavuoropuhelun ja neuvottelumenetelméan yhdistaminen).

« Suunnittelijalla mahdollisuus kysyéa urakoitsijalta / suunnittelijalta uusiomaarakentamisen ratkaisuista ja
toteutettavuudesta

Ajankohta: Ennen suunnitelmien viimeistelya.

UUMA 4, tr 8 kommentteja
* Tama ja edellinen dia ovat monilta osin samankaltaisia, saataisiinko selkedmpaéa eroa suunnittelun valmisteluun ja suunnitteluvaiheeseen - ja kuinka paljon eroa

naista vaiheista loytyy?
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Hankekohtainen uusiomaarakentamisen
markkinavuoropuhelu (ennen urakan kilpailutusta)

Markkinavuoropuhelun sisaltdé urakan kilpailutuksen aikana:

» Tilaaja esittelee hankkeen aikataulun mahdollisine valitavoitteineen

» Urakoitsijalla / materiaalintoimittajalla mahdollisuus kommentoida aikataulun toteutettavuus huomioiden
UUMA-tavoitteet.

» Tilaaja esittelee hankkeen uusiomaarakentamisen tavoitteet

» Tilaaja esittelee laatuvaatimukset kaytettaville materiaaleille

» Tilaaja esittelee hankinnan kilpailutuksen kriteerit seka mita kriteereilla tavoitellaan

» Tilaaja esittelee uusiomaarakentamisen vahimmaisvaatimukset / isapisteet

» Tilaaja esittelee onko hankkeella / organisaatiolla tarjota urakan kayttoon valivarasto- ja kasittelyalueita
» Urakoitsija esittelee kiertotalousosaamisen ja referenssit

» Materiaalintoimittaja esittelee hankkeeseen soveltuvat uusiomateriaalit

Ajankohta: Kun suunnitelmat on viimeistelty ja luonnosversiot urakka-asiakirjoista laadittuna

UUMA 4, tr 8 kommentteja
e Tama dia on mielestani pisimmalle viety, koska markkinavuoropuhelun tyypillinen ajankohta on tassa, ja kaytannot ovat jo melko vakiintuneita.
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Tyoryhmien 2 ja 3 muraleihin kirjatut ajatukset
(tyoryhma 1 tyoskenteli post it-lapuilla, joita ei ole
tahan Kkirjoitettu puhtaaksi)




TyOoryhmien 2 ja 3 muralit
1. Millaista markkinavuoropuhelua Tilaajien tulisi tehd3, jotta

uusiomaarakentaminen olisi yrityksille houkuttelevaa (liiketoimintaa)?

- Neuvottelujen aloittamainen riittavan aikaisessa vaiheessa ennen rakentamisen aloittamista.
o selvitettava onko toimijoilla valmiutta/kykya vastata tavoitteisiin Tilaajan toivomassa aikataulussa.
o esitettava selkeasti hankkeen aikataulu ja vaiheet
- Markkinavuoropuhelussa tuotava ilmi tilaajan omat tavoitteet (esim. paastojen vahentamiseen,
kiertotalouden edistamiseen) seka kysya toimijoilta millaisia ratkaisuja heilla on tarjota.
o Testata mm. onko Tilaajan asettamat tavoitteet, vaatimukset/hankintakriteerit realistisia
o Tilaajan hyva tuoda ilmi pilotointi-mahdollisuudet hankkeessa. Pilotointi antavat mahdollisuuden
vapaampaan kokeiluun seka tuotekehitykseen.
o Tilaaja voisi tiedottaa kaynnistyvien suunnitteluhankkeiden ilmasto/resurssiviisaustavoitteista ja
aktivoida talla tavoin paikallisia yrityksia innovoimaan ratkaisuja tavoitteiden toteutumiseksi
- Suunnitelmissa olisi esitettava rohkeasti uusiomateriaalivaihtoehdot seka selvittaa toimittajilta hankkeelle
soveltuvat materiaalivaihtoehdot
o oltava selkeat laatuvaatimukset kaytettaville materiaaleille.
o Laatuvaatimukset kaytava lapi mm. hankkeen geosuunnitelijan kanssa
- Tilaisuuden mahdollistettava uusien tuotteiden esittelyn kuten esim. uudet betonia korvaavat tuotteet.
Keskusteluissa kaytava lapi miten materiaali soveltuu hankkeeseen seka mik& on materiaalin saatavuus.
- Markkinavuoropuhelussa keskusteltava tai kaytava lapi miten toimitaan uusiomateriaalirakentamiseen
liittyvien vastuiden seka lupien kanssa.
- Kysytaan alan toimijoilta avoimesti ratkaisuehdotuksia hankkeen kiertotalouden edistamiseksi. Kysytaan
esimerkiksi “Miten olisi mahdollista tukea kestavaa kehitysta ja toimia resurssiviisaasti?”
- Uusiomaarakentamista edistaa riittavan pitka tarjous- ja toteutusaika
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Tyoryhmien 2 ja 3 muralit

2. Milloin tulisi jarjestaa, mita sisaltas, ...
Vastaukset sisaltavat paljon yhtalaisyyksia kysymyksen 1 vastauksien kanssa.

« Markkinavuoropuhelun tulee sisaltaa hankkeen tavoitteiden esittelyn. Mita tilaaja tavoittelee hankinnalla.
» Pohdittujen vertailuperusteiden esittelyn, jolloin toimittajalla on mahdollisuus antaa niista palautetta
« Aikataulu pitéaisi olla hyvin valja, ja vuoropuhelupisteita voi olla useita eri vaiheissa

« Suunnittelun paatteeksi ja mahdollisesti uusia markkinavuoropuhelu, mikali suunnitteluratkaisut ensimmaisen
keskustelun jalkeen muuttuvat olennaisesti
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Tyoryhmien 2 ja 3 muralit

3. Mita urakoitsijat ja materiaalintoimittajat voisivat tehd3, jotta
Tilaajat voisivat edistaa uusiomaarakentamista?

e Tarjouspyynndissa tulisi kartoittaa urakoitsijoiden omista kokemuksista esimerkkeja
o saavutetut hyoddyt, rakentamiskokemukset, onnistumiset/haasteet, riskit ...
o Tulisi markkinoida omaa halukkuuttaan toimia kiertotalouden edistamiseksi
o Tulisi esittaa millaisia materiaaleja on tarjolla seka millaisiin kayttokohteisiin ne soveltuvat.
o tekninen toimivuus, tasalaatuisuus, saatavuus, EPD, tuotekortit
e Mika tilaaja on pyytanyt tiettya uusiomateriaalia niin urakoitsija/materiaalintoimittaja voisi esittaa
prosessikaavion mita materiaalin hyotykayttd edellyttad (suunnitelmat, luvat, rakentaminen), jolloin tilaaja
osaa varata aikaa mahdollisille jatkoselvityksille
e Tuotteistaa omia ratkaisuja / materiaaleja
e Tarjota materiaali- ja suunnittelutietoa
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TyOoryhmien 2 ja 3 muralit

4. Miten materiaalintoimittajat voisivat ilmoittaa materiaalivirroistaan

» Tarvitaan yhteinen (puolueettoman tahon yllapitama) alusta, jossa materiaalien teknisesta toimivuudesta,
soveltuvuudesta ja saatavuudesta ilmoitetaan

» Aktiivinen hankkeiden seuranta (edellyttaa, etta Tilaajat aktiivisesti viestivat kohteista seka kohteiden
tavoitteista)




TyOryhmien 2 ja 3 muralit

5. Kuinka valtio voisi toimia uudella tavalla, jotta yritykset voi tehda
uusiomaarakentamisesta liiketoimintaa? (lainsaadanto, asetukset, verotus...)

Operatiivisen tason toiminta ei edista pelkastaan, myos suunnitteluun tarvitaan kehitystyota, jolloin voidaan
kehittdd suunnittelun kriteereja/vaatimuksia, jotka voidaan edelleen jalkauttaa hankinta-asiakirjoihin.

Voidaanko lainsdadannon kautta ohjata suunnitteluun kaytettavaa aikaa, jolloin pystytaan paremmin
varautumaan urakoiden valmisteluun?

Hankintakriteereiden kehittaminen

Ymparistolupakaytantojen yhtenaistaminen ja selkeyttaminen seka nopeuttaminen. Lisaksi huolehdittava,
etta oikean alan asiantuntijan kasittelevan luvat.

Neitseellisten materiaalien kdyton verotus
Valtion tuki vahahiilisten materiaalien kayttéon vrt. polttoaineet.
o Kiertotaloustuotteiden subventointi kuljetusavustuksilla tai neitseellisten materiaalien "miinuspisteilla"

Talla hetkella jatelaissa jatteen loppusijoitus on viimeinen vaihtoehto, mutta muiden vaihtoehtojen
toteuttaminen on usein vaikeampaa kuin loppusijoitus -> menettelyt tukemaan toimintaa siten, etta
uusiokayttd on myos toteutettavissa

Paastolaskenta ja rakentamisen paastoluokitus infrapuolellekin vallitsevaksi menettelytavaksi
Julkishallinnon hankkeisiin maaritettavat kiertotaloustavoitteet.

EEJ:n (EoW) nopeuttaminen ja helpottaminen

Suunnittelijoiden ja julkishallinnon toimijoiden perehdyttaminen kiertotaloustuotteisiin
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TyOryhmien 2 ja 3 muralit

6. Millainen markkinavuoropuhelu ja hankintamalli tukee
uusiomaarakentamisen liiketoiminta?

- Innovaatiokumppanuus, kilpailullinen neuvottelumenettely
- ST ja STk
- Allianssimalli
- KU, jossa hyvin maarityt hankintakriteerit
- Erilaiset hankintakriteerit:
o Laatu (eli materiaalivalinnat ja kokonaisuudet) pisteita painotetaan euroja enemman tarjouskilpailussa.

o Pisteytykset (esim. kuinka monta sahkoty6konetta) ovat spekulatiivisia ja vaikeasti todennettavia
kaytannossa. Mieluummin haastavat, mutta realistiset vahimmaiskriteerit

- Ei vaadi varsinaista markkinavuoropuhelua, ettd uusiomateriaaleja ja uusiomaarakentamisen ratkaisuja
voidaan esittaa.

- Tilaajan selkeasti maarittaméat rajapinnat vastuista rajapinnoissa, kun uusiomateriaali ei ole vakiintunut ko.
kayttotavassa
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TyOoryhmien 2 ja 3 muralit

7. Mita toteutukseen ja materiaaleihin liittyvia vastuita voidaan jakaa

o Pitkdaikaisvastuu tilaajalla, urakoitsijalla normaali rakentamisen vastuuaika kohdekohtaisesti

e Vastuunjaon ja -ajan selkeyttaminen, huom. lainsdadannon tulkinta
e Tilaajan otettava vastuu mahdollista ympéaristoseurantaa edellyttamista ratkaisuista

e Riskien pienentaminen materiaalien tutkimuksella, tuotteistamisella ja kayttokohdekohtaisella teknisella
arvioinnilla.




TyOoryhmien 2 ja 3 muralit

Muut huomiot

e Tarvitaan esimerkkeja, miten hanke suunnitellaan ja hankintaan huomioiden uusiomaarakentaminen

e Uusiomateriaalien laadun ja kelpoisuuden osoittaminen huomattavasti haastavampaa kuin "perinteisilla"
materiaaleilla

e Tilagjat kayttavat mielellaan tuttuja ja tunnettuja ratkaisuja. Uudet ratkaisut lisdavat haasteita /
epamukavuutta.

e Tilaajan on hyva ymmartaa, etta vahahiilisten ratkaisujen etsinta ja selvitysty0 tarkoittaa kustannuksia
urakoitsijalle. Olisi siis hyvinkin kannustavaa, etta tilaaja tilaisi naita toimenpiteita. Eik& tosiaan, kuten Riina
jo totesi "seuraavalla hankkeella sitten".
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TEHTAVA 1

MILLAISTA MARKKINAVUOROPUHELUA TILAAJIEN
TULISI TEHDA, JOTTA UUSIOMAARAKENTAMINEN OLISI
YRITYKSILLE HOUKUTTELEVAA (LITKETOIMINTAA)?

RYHMA 2:

aloittaa neuvottelut/suunnittelut aikaisemmin ennen rakentamisen aloittamista
Markkinavuoropuhelutilaisuudessa tilaajan hyva viestia omista tavoitteistaan, vaikka niista
strategisista tavoitteista esim CO2 paastdjen vahentaminen ja kiertotalouden edistdminen
ja kysya toimittajilta millaisia ratkaisuja heilla naihin tarjota.

Tilaajana testaisin myds toimittajien valmiutta/kykyé vastata mielessé oleviin
vaatimuksiin. Jos esim vaatimus suunnittelijoille kiertotalousosaamisesta, niin toimiiko
vahimmaisvaatimuksena ja kannattaako referenssit pyytaa yritys vai
suunnittelijakohtaisesti, mikd aikajanne mielekas jne.

Vaatisi paikallisten urakoitsijoiden kanssa keskustelua, mutta nakisin ensisijaisesti
suunnittelijoiden rohkeutta ehdottaa esim. katusuunnitelmiin uusiomateriaalia jotta
keskustelua voisi vieda eteenpéin

Kokonaisuuksien hallinta ja speksaukset siitd mitd materiaaleja sallitaan ja mitk& ovat
sallitut toleranssit.

Kiertotalousosaamisen ja suunnittelun merkityksen korostamista tarvittaisiin
lapileikkaavasti.

Uusiomateriaalien kdyttdmahdollisuuksien yleinen selvittdminen ei ole ehka
markkinavuoropuhelussa tehtava asia vaan hanke ja rakennussuunnittelun osatehtéva,
mutta korjatkaa jos olen vaarassa.

Uusien tuotteiden kohdalla joista tilaajalla ei ole aiempaa kokemusta Esim. betonia
korvaavat tuotteet, en uskaltaisi edes lahte& tilaamaan ilman markkinavuoropuhelua. Pitaa
kuulla tuotteiden ominaisuuksista, soveltuvuuksista ja saatavuudesta ja sen jalkeen
paattaa, miten niitden kayttdd kannattaa edellyttaa hankinnassa.

Vastuiden ja lupien tuominen mukaan alkuvaiheeseen
vastuullisemman/paéstévahemman toteutuksen taloudellinen etu %

Konkretiaa esiin
Saman pdydan aareen tai tydmaalle suunnittelijoita, hankintaa, urakoitsijaa ja operoijaa -
> yhteistydta sek& huomioinnit jo aluesuunnittelussa mahdollisimman pitkalle vietyina
Osaamisen kehittaminen lapi suunnittelusta toteutukseen ja yllapitoon
Kysyttaisiinkd esim. tietopyyntémuodossa urakoitsijoilta “Miten olisi mahdollista tukea
kestdavaa kehitysta ja toimia resurssiviisaasti?”

Rohkaistaan vastaamaan ja jopa nahdad&n mahdollisuutena urakoitsijoiden valinen
yhteistyd, koska se voi kantaa hedelméaa.

ROHKEUSKIN ON VALTTIA
Tilaajan olisi hyvéa tuoda esiin valmiuksistaan tarjota mahdollisuuksia erilaisten ratkaisujen
pilotoinnille
Tilaajan olisi tarkea tuoda esiin milla tavoin hankkeessa mahdollistetaan resurssiviisaiden
ratkaisujen tarjoaminen
Tilaaja voisi esimerkiksi tiedottaa kaynnistyvien suunnitteluhankkeiden ilmasto-
/resurssiviisaustavoitteista ja aktivoida talla tavoin paikallisia yrityksid innovoimaan
ratkaisuja tavoitteiden toteutumikseksi

RYHMA 3:

Selvittdé toimittajilta eri toteutus- ja materiaalivaihtoehtoja



UUMA4 - Markkinavuoropuhelu UUMA-rakentamisen edistajana -tydpajan 17.11.2022 tulosten
koonti, Mural ryhmét 2 ja 3

e Jatkuvaa

e Alalla nopeaa kehitymisté - julkinen hankkija voi jarjestad tapahtumia (klustereissa) joissa
yritykset voivat yleisesti kertoa tarjoomastaan. Molemmin puolinen tiedonvaihto
markkinatilanteesta ja tavoitteista.

e Tahtotila ja valmiit suunnitelmat

e Mahdollisuuksien mukaan pilotointeja ja koerakenteita

e Riskien halliinnan hyva nosto esityksista,, oli se sitten taloudellista tai ymparisto sellaista

o Urakoitsijoille omat vuoropuhelut ja niiden pohjalta taulukoidaan ne kriteerit, jotta voidaan
I6ytaa sellaisia kriteereita, etta saadaa aitoa kilpailua aikaiseksi

e Tukea ja mahdollistaa, esim. lupien suhteen

e Uuusiomateriaalipohjainen suunnitelma valmiiksi

¢ Kertominen tilaajan hankinnan tulevaisuuden strategiasta uusiomaarakentamisen suhteen.

e Tavoitteeseen voidaan paasta useilla keinoilla/ratkaisuilla, siksi voidaan tavoitella
ennakkoon 'tulosta’, kehittdd sopimuskauden aikana ja siitd bonukset

e Osaamisen ja tietoisuuden lisadminen ohjeistuksista, lainsdadanndsta, saatavilla olevista
materiaaleista

e Tilaajalla oltava tahtotila selvittdd uusimateriaalien hyddyntamismahdollisuudet omissa
hankkeissaan ja osaamista vaihtoehtoisten suunnitelmien tuottamiseen, hankintaan ja
toteutuksen valvontaan

e Aktiivinen viestintd uusiomateriaaleista tukee urakoitsijaa

e Ns. yksityisid/urakoitsijakohtaista vuoropuhelua voidaan jarjestddn myos "kirjallisesti" eli
Hilma-kyselyn kautta

e Pllotoinnit antavat mahdollisuuksia "vapaampiin” kokeiluihin

e Aitoa dialogia eri osapuolten valilla

e Suunnitelmissa jo huomioidaan uusiomateriaalien kaytto

o Tilaajan geo-asiantuntijat pidetadn ajan tasalla, jotta ei stoppaa heidan laatu-kriteereihin
kaytadnnon toteutus

0 Yhteiskehittdminen, esim. prosessien ja lomakkeiden kehittdminen --> vastaavat
laadusta ja kestavyydesta / vihrea valo hyvaksymiselle

¢ Jo markkinavuoropuhelussa esitettaisiin selekét reunaehdot ja tavoitteet, mahdollisesti
bonusjéarjestelma onnistumisista

e "Sitd saa mita tilaa" :) Tilaajaosaamisen kehittaminen

e Yksityisia vuoropuheluita liittyen hankkeisiin: kuten Riina esittelikin.
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MILLOIN TULISI JARJESTAA, MITA SISALTAA...

RYHMA 2:
e Markkinavuoropuhelun tulee siséaltaa ainakin hankkeen tavoitteiden esittelyn. Mita tilaaja
tavoittelee hankinnalla.
e Mieluusti myds pohdittujen hankinnan vertailuperusteiden esittelyn, jolloin toimittajilla
mahdollisuus antaa niista palautetta.
e Kun tilaajan (ts. aluesuunnittelijan) rohkeus on varmistunut ja on riittavasti aikaa
operoijan toteuttaa tata kestavampéaa suuntaa
o Mahdollisimman aikaisessa vaiheessa
o tilaajan tahtotila/tavoitteet ko. hankkeessa
0 jo tiedossa olevat mahdolliset resurssiviisaita ratkaisuja rajoittavat reunaehdot
hankeymparistossa
o tilaajan alustavat ajatukset siita, etta mita hyotyja resurssiviisaiden ratkaisujen
esittaminen tarjousvaiheessa voi tuoda tullessaan tarjoajalle (pisteytys yms.)

RYHMA 3:

e Avoimesti kertoen Tilaajan tahtotila ja tavoitteet

e Tulisi jarjestad hyvissa ajoin etukateen ja sisaltaa tilaajan tavoitteet

e Hyvissa ajoin ja ennen vuoropuhelua olisi hyva tehda substanssin kanssa
markkinakartoituksia urakoitsijoille

e Aikataulu pitéisi olla hyvin valja, ja vuoropuhelupisteité voi olla useita eri vaiheissa

e Suurien hankkeiden vaylasuunnitteluvaiheessa, kun viela tehddan vaihtoehtoisia
suunnitelmia.

e Hyvissa ajoin ennen hankintaa, mutta silloin kun hankkeesta on jo suunnittelu kdynnissa ja
pohjatietoja paljon olemassa

e Markkinavuoropuhelun tulisi olla jatkuvaa

e Markkinavuoropuhelu voisi olla useammassa vaiheessa - 1. RS-vaiheessa, jolloin
ratkaisuihin voidaan viela vaikuttaa

e Suunnittelun paatteeksi ja mahdollisesti uusia markkinavuoropuhelu, mikéali
suunnitteluratkaisut ensimmaisen keskustelun jalkeen muuttuvat olennaisesti



3.

UUMA4 - Markkinavuoropuhelu UUMA-rakentamisen edistajana -tydpajan 17.11.2022 tulosten
koonti, Mural ryhmét 2 ja 3

MITA URAKOITSIJAT JA MATERIAALITOIMITTAJAT
VOISIVAT TEHDA, JOTTA TILAAJAT VOISIVAT EDISTAA
UUSIOMAARAKENTAMISTA?

RYHMA 2:

Tarjouspyynnoissa tulisi kartoittaa urakoitsijoiden omista kokemuksista esimerkkeja, tulisi
markkinoida omaa halukkuuttaan toimia kiertotalouden edistamiseksi

Viestia, mitd mateiaaleja olisi tarjolla ja mihin kayttokohteisiin soveltuvat.

Hydtyjen osoittaminen, miten vaikuttaa hankkeen hintaan ja paastoihin seka neitseellisten
luonnonvarojen saastoon

Riittdvan tason tasalaatuisuuden ja saatavuuden varmistamista

Tietoa materiaalien/ratkaisujen kéytdn eduista (esim. CO2)

Pilotointia.. tietoa tilaajille pilotointikohteiden tuloksista/kokemuksista

Materiaalin tai ratkaisun valintaa varten voisi olla hyddyllista laatia
urakoitsijan/materiaalitoimittajan toimesta prosessikuvaus/aikajana materiaalin kaytén
edellyttamista suunnitelmista/luvista/yms., jotta tilaajilla olisi tietoa minka verran
materiaalin kayttda koskeville mahdollisille selvityksille tulisi varata aikaa.

Molemmat voisivat viestia entista tehokkaammin omista uusiomaarakentamisen
esimerkkikohteistaan ja/tai materiaalien kédyttokokemuksista seké kertoa mité naissa
esimerkkitapauksissa saavutettiin.

RYHMA 3:

Raportoida kayttokokemuksista avoimesti: haasteet ja vaikutukset rakentamisprosesseihin
Selvittdéd aktiivisesti materiaalitoimittajien kanssa, mitkd materiaalit sopii mihinkin
rakentamiseen.

Kaupallistaa materiaaleja

Varmentaa tekninen kelpoisuus eri kayttdkohteisiin

Koota referensseja

Tuotteistaminen!

Osoittaa kayttdhistorian avulla riskien suuruus/ pienuus

Aktiivista uusiotuotteiden markkinointia, jopa yhteisesti fasilitoiduissa tilausuuksissa
Tarjota materiaali- ja suunnittelutietoja

Urakoitsijat voisivat pitad vapaamuotoisia esittelyja tuotteistaan tilaajille. Hankintapalvelun
osalta olemme pohtineet esim. hankintapaivia yrityksille

Lis&ta osaamistaan, varautua osaltaan hyvien materiaalien toimittamiseen.
Kayttokokemuksista kertominen avoimesti

Uusiomaarakentamista edistaa riittdvan pitka tarjous- ja toteutusaika

EPD tiedot ovat tarkeita ja varmentavat vahahiilisyyden tuotteen osalta. Tama helpottaa
eri tuotteiden valista vertailua.

Koota omista kohteista case-esimerkkeja / referensseja, joissa kuvataan hankkeen
haasteet, mahd. kustannus ja paasdévdhennykset. Ts. tuoda esiin onnistuneita win-win
tilanteita. uusiorakentamisen tulisi olla enemman arkipaivaa kuin nyt.

Tuotekortit materiaaleista, mihin tuote soveltuu helposti, mihin hieman tyéladmmin ja
mihin nykylainsdadannon puitteissa ei lankaan.

Esittd& materiaalien saatavuus ja kustannukset "lahtoportilla”

Esittd& materiaalien hyoddyt, haitat ja riskit avoimesti

Tuoda urakkakilpailutuksissa rohkeasti esiin vaihtoehtoja
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MITEN MATERIAALITOIMITTAJAT VOISIVAT ILMOITTAA
MATERIAALIVIRROISTAAN?

RYHMA 2:

e Alustoilla kuten Materiaalitori, maarakentamisen materiaalien osalta varmasti alustoja
kehitettava, jotta materiaaleista saadaan enemman soveltuvuustietoa eri kdytdkohteisiin

e Yhteistyon lisddminen varmasti paikallaan my6s alueen kuntien kanssa, joiden alueella tai
laheisyydessd omat materiaalit sijaitsevat.

e Vahintaan sisdisissa jarjestelmissa data liikkuu mita massaa ja millaisia maéaria on.

e Kysynta ja tarjonta on saatava kohtaamaan. Tydkalu tahan tarvitaan.

e Olemassa olevien alustojen kautta

e Olemalla suoraan yhteydessa tilaajiin

RYHMA 3:

o Yhteinen, puolueettoman tahon yllapitaméa, ajantasainen ja laadukas alusta
materiaalivirtojen logistiikan edistamiselle

e Aktiivinen hankkeiden seuranta

e Tarvittaisiin alusta

e Verkkoalusta

e Materiaalitoimittajien omilla www-sivuilla?

e Yleisen verkkoalustan tarpeellisuudesta on paljon puhetta, mutta ssellaista ei viela ole

KUINKA VALTIO VOISI TOIMIA UUDELLA TAVALLA,
JOTTA YRITYKSET VOI TEHDA
UUSIOMAARAKENTAMISESTA LITKETOIMINTAA?
(LAINSAADANTO, ASETUKSET, VEROTUS...)

RYHMA 2:

e Maankaytté kaavasuunnittelu -> suunnittelussa tarvitaan lisaa kriteerejé jotta voisi vieda
hankinta-asiakirjoihin

¢ Operatiivisen tason toiminta ei edista pelkastaan

e Suunnitteluun tarvitaan kehitystéa, se vaatii aikaa.

e Voisiko regulaatio ohjata, etta suunnitellaan uusiomaarakentamisen hyédyntaminen
paremmin ja AIKAA VARATAAN. Kohdekohtaisesti varataan MYOS
LAHIALUEET lajityksellekin, jotta erikseen "puretut” kaivuumassat saadaan uudelleen
hyddynnetyiksi. Miinimoidaan neitseellisen maamassan kaytto ja erilliset logistiset kerrot
niin paljon kuin mahdollista. Resurssuviisautta kohti

¢ Hankintakriteerien kehittdminen

RYHMA 3:

e Ympaéristolipakaytdnnot tulisi yhtendistaa ja selkeyttdd

o Valittajaliiketoiminnan syntyminen/ tukeminen?

¢ Lupamenettelyjen selkeytys ja yhtendistaminen lapi maan -> nopeuttaa lupaprosessia

¢ Huolehditaan, ettd oikean alan asiantuntija ovat mydntamassa lupia. Lupakasittelijéiden
koulutus kuntoon -> nopeuttaa lupaprosessia

e Jokin esiasteinen lupaprosessi, jossa tilaaja voi alkaa esihyvaksyttaa hankkeelle
uusiomateriaaleja, joista urakoitsija ja suunnittelija valitsevat parhaiten soveltuvat
hankkeelle.
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Verotuksella on aikanaan tuettu Diesel/L6pd polttoaineen kayttéd, miksei myds vahéahiilisia
ratkaisuja?

Materiaalin arvon nostaminen, esim. neitseellisten kayton verotuksella
Ymparistolupien nopeuttaminen.

Osaamisen kehittaminen

Helpottaa lupa-/ilmoitusmenettelyitd, jotta uusiomaarakentaminen on mahdollista
(aikataulut, riskit yms..)

Talla hetkelld jatelaissa jatteen loppusijoitus on viimeinen vaihtoehto, mutta muiden
vaihtoehtojen toteuttaminen on usein vaikeampaa kuin loppusijoitus -> menettelyt
tukemaan toimintaa siten, etta uusiokayttdé on myos toteutettavissa

Mahdollistaminen lainsdadannon avulla

Paastolaskenta ja rakentamisen paastoluokitus infrapuolellekin vallitsevaksi
menettelytavaksi

Julkishallinnon hankkeissa maaratty osuus kaytettava kiertotaloustuotteita
Kiertotaloustuotteiden subventointi kuljetusavustuksilla tai neitseellisten materiaalien
"miinuspisteilla”

EEJ:n nopeuttaminen ja helpottaminen

Suunnittelijoiden ja julkishallinnon toimijoiden perehdyttaminen kiertotaloustuotteisiin

6. MILLAINEN MARKKINAVUOROPUHELU JA
HANKINTAMALLI TUKEE UUSIMAARAKENTAMISEN
LIIKETOIMINTAA?

RYHMA 2:

Neuvottelumenettely?

Ennen urakoitsijoiden mukaan tuloa, my®6s tilaaja (ts. suunnittelija) ja
maarakennushankkeen operoija (ts. hankinnan toteuttaja) ovat samalla viivalla mita
materiaaleja sallitaan ja vastuukysymyksetkin on lapikayty. Ihannetilanteissa
suunnittelijoita saadaan tydomaillekin ja kasvattamaan tietoisuutta uusiomateriaalien
mahdollisuuksista. Jos lisdosaamiselle on tarve, varataanko aikaa tietopyynnngille?
Ei edellyteta vuoropuhelun ensimmaisessa vaiheessa, etta toimittajat/toimijat toisivat esiin
omia ideoitansa.

ST

Allianssimalli

Vuoropuhelun vaiheistaminen: Ensimmaiselld kierroksella hankkeen yleisesittely,
toimijoiden haastattelu ja valittaisiin jatkon kannalta potentiaalisimmat toimijat

RYHMA 3:

Uusiomaarakentaminen on mahdollista kaikkia hankintamalleja kayttaen, mikali tilaaja
haluaa UUMA-rakentamista

STk

Hankintamalli, jossa tarjoajalle on asetettu tietyt riittdvan valjat reunaehdot ->
vapaammat kadet toteutustavan valintaan

Hankintakriteerit. laatupisteytys kiertotalouden mukaisesta toiminnasta

Tilaajan tarkat kriteerit hyddyntamiselle jotta selkeys markkinilla parantuu

STk

innovaatiokumppanuus, kilpailullinen neuvottelumenettely

Laatu (eli materiaalivalinnat ja kokonaisuudet) pisteita painotetaan euroja enemmaéa
tarjouskilpailussa. Esim laatu 60%, kustannukset 40 %
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Hankintamalli, jossa riittavasti aikaa suunnitteluun, lupaprosesseihin ja
materiaalinhankintaan.

Hiilijalanjaljen huomioiminen hankintakriteereissa

Pisteytykset (esim. kuinka monta sahkétyokonetta) ovat spekulatiivisia ja vaikeasti
todennettavia kaytannéssa. Mieluummin haastavat, mutta realistiset vahimmaiskriteerit
Tilaajan selkeasti maarittdmat rajapinnat vastuista rajapinnoissa, kun uusiomateriaali ei
ole vakiintunut ko. kayttétavassa

7. MITA TOTEUTUKSEEN JA MATERIAALEIHIN LIITTYVIA
VASTUITA VOIDAAN JAKAA?

RYHMA 2:

Pitkaaikaisvastuu tilaajalla, urakoitsijalla normaali rakentamisen vastuu aika
kohdekohtaisesti

Materiaalin ymparistbominaisuudet, ymparistdkelpoisuus.

Tilaajan otettava vastuu mahdollista ymparistdseurantaa edellyttamista ratkaisuista

RYHMA 3:

Vastuunjaon ja -ajan selkeyttdminen, huom. lainsdddanndén tulkinta

Tarvitaan opastusta ja hyvien sopimuskéaytantdjen jakamista tilaajien valilla
Urakoitsija vastaa toteutuksen suorituksesta, materiaaleihin liittyvien vastuiden jakaminen
riippuu materiaalin "valmiudesta" ja kayttdkokemusten pitkdaikaisuudesta
Heikosti jaettavissa, Tilaaja vastaa

Riskien pienentaminen materiaalien tutkimuksella, tuotteistamisella ja
kayttokohdekohtaisella teknisella arvioinnilla.

Ymparistdasioista vastuu kuuluu tilaajalle silloin, kun materiaali tayttaa asetetut
vaatiimukset

Tilaaja vastaa materiaalin tutkimuksista ja hyvaksyttavyydesta, urakoitsija vastaa
laadukkaan rakentamisen toteutumisesta.

8. MUUT HUOMIOT

RYHMA 2:

Tilaajat kaipaisivat valmiita sabluunoita/esimerkkeja siita, ettd miten hanke
suunnittelutetaan ja hankitaan siten, etté resurssiviisaat ratkaisut tulisi huomioita
mahdollisimman hyvin.

Kunnan kompastuskivet ovat henkil6ston resurssipula, sek& ajanpuute, ei ole aikaa
kehittda eli mennaan eteenpain jos sitten se seuraava hanke...

Tarvittaisiin enemmaéan konkreettista kaytdnnon ohjeistusta miten kiertotaloutta edistavat
asiat viedaan urakka-asiakirjoihin...

Hankkeet ja materiaalivirrat eivat kohtaa, edelleen resurssipula seké investointirahan
puute

Milla tavalla tilaajan rohkeutta/uskallusta hankintojen teossa voisi edistaa?

- esim. betonimurske ensisijaiseksi materiaaliksi KaM sijasta.

Lupa BEM (MARA) jalostamiselle kohteessa (vrt. HEL, ESP)

Yhdenmukaiset speksit ja toleranssiarvot kaikilla voisi olla ihannetilanteessa kéytettavissa,
jotta tuotteistus ei veisi jokaisella toimijalla aikaa, vaan tahdattaisiin kannattavampaan
lilkketoimintaan niin taloudellisesti, ekologisesti kuin sosiaalisestikin. Onko méaariteltava
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arvot myds kestévyydelle, ja huomioitaisiinko taloudelliset vaikutukset pidemmalla
aikajanalla - kerattéisiin dataa - opitaan.

Ollaan yhteisvastuullisia myos.

Uusiomateriaalien laadun ja kelpoisuuden osoittaminen huomattavasti haastavampaa kuin
"perinteisilla" materiaaleilla

Tilaajat kayttavat mielelldadn tuttuja ja tunnettuja ratkaisuja. Uudet ratkaisut lisdavat
haasteita/epamukavuutta.

Syvastabiloinnin vaihtoehtoisien sideaineiden tuotantomaérat ovat vahaisia.
Tuotantokapasiteetti lilan alhainen.

Esim. tarve pilaristabilointi 50 t/kone/tpv

RYHMA 3:

Tilaajan on hyvad ymmartaa, ettd vahahiilisten ratkaisujen etsinta ja selvitystyd tarkoittaa
kustannuksia urakoitsijalle. Olisi siis hyvinkin kannustavaa, etta tilaaja tilaisi naita
toimenpiteita. Eika tosiaan kuten Riina jo totesi "seuraavalla hankkeella sitten".
Vahabhiilisyys on tarkoituksenmukainen hankintakriteeri

Juhon muistiinpanot keskusteluista:

0 Osaamisen kasvattaminen (geosuunnittelu, markkinavuoropuhelu)

0 Markkinavuoropuhelu myds menetelmien ja kayton edistamiseen (ei vain
hankekohtainen)

0 Toimiiko urakkamuotoinen vuoropuhelu? --> Mita kaikkea pitaa sisallaan, ja miten
sita voisi hyddyntaa laajemmin?

0 Osaamisen kehittdminen (hankkeissa uuma-asiat pitaa tulla jo
suunnitteluvaiheessa) --> Koko ketjun tulee tietda aina toteutukseen asti samat
asiat, muutoin ketju alkaa katketa

0 Ymmarertadn mita vuoropuhelu tarkoittaa, ja miten sitad voidaan hyédyntéa jne.
miten prosesseihin

0 Myo6s kaupunkien sisdisnen vuoropuhelu tarkeaa
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TEHTAVA 2

TEKINEN SUUNNITELMA

9.1 Mita lahtotietojasselvityksia teknisessa suunnitelmassa on oltava tai hankkeen
taustatiedoissa, jotta urakoitsija ja materiaalintoimittaja voi arvioida
uusiomaarakentamisen potentiaalia kohteelle?

Ryhma 2:

vaihtoehtoisen ratkaisun kaytén tiedossa olevat rajoitteet/reunaehdot
Tilaajan tulisi edellyttda vaihtoehtoisten rakenteiden esittdminen suunnitelmassa
ensisijaisena ratkaisuna

Ryhma 3:

Kaikki ymparistdarvot (esim pv-korkeus), jotka vaikuttavat materiaalien valintaan
ja kayttdmahdollisuuksiin.

Jalkivastuu selvasti tilaajalla tuotteiden ja erilaisten suunnitelmien kaytosta.
Kohteeseen soveltuvat uusiomateriaalit, jotka jo arvioitu

Olosuhteet, tekniset verkostot, luontoarvot, vesiasiat, yms. Varsin monet asiat
vaikuttavat uusiomateriaalien kaytettavyyteen

Tayttadkoé kohde MARA-asetuksen vaatimukset

Ympéristoolosuhteet

Pilaristabilointia varten tilaajan tulisi teettdd vahintaan alustavat
stabiloitavuuskokeet.

Esimerkkilaskelmat uusiomateriaalien menekistd hankekokonaisuudessa

Onko mahdollisesti joitakin uusiomateriaaleja tai ratkaisuja, joita tilaaja ei
hyvéksy, jolloin urakoitsija ei turhaan kéyta aikaa niiden kanssa

Onko uusiomaterialieen kaytto sallittua. Jos on valmiit suunnitelmat, tulisi
suunnitelmassa olla rajattu alueet missé ja mitd materialeja saa kayttaa
Pohjatutkimuksia tulee olla riittavasti, etenkin kerroksista, joista muodostuu
kaivumaita

Millainen rakenne ja mita uusiomateriaali korvaa ko. rakenteessa ja hyddynnettava
maara

Hankkeen aikataulu ja onko hyddyntaminen mahdollista (materiaalia saatavilla
oikeaan aikaan ja ehditd&nké lupa-asiat saada kuntoon ajoissa)

Valmis listaus reunaehdoista, mika uusiomateriaaliet eivat sovellu hankkeeseen,
soveltuvista raja-arvotiedot tms. kriteerit

Tuotteen hiilijalanjaljen vaikutus kokonaisarviointiin

Jos rakennuskohteen vaatimusluokka mahdollistaa, niin ei aseteta liian tiukkoja
kriteerejéa teknisille vaatimuksille

Selvitys jo suunnitelman alkuvaiheessa, onko esteita uusiomateriaalin kaytolle. Jos
on, niin mita esteita

Pohjatutkimukset

suunnittelussa ei riittavasti tietoa valmiiksi --> liian tarkat méaarittelyt enemman
uhka kuin mahdollisuus

Ketjussa tulisi jattda urakoitsijoille mahdollisuus tarjota jotain (vuorovpuhelu)
Teknisen soveltuuuden arviointi / ehditaan toteuttaa --> ei poissuljeta vaihtoehtoja
Suunnitelmasta tulee nadkya mité hyvaksytdan ja mita ei? Riittadkkd kuitenkaan
suunnittelijan ymmarrys mahdollisuuksista?
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e Prosessin hallinta (mahdollistaminen) ja dialogi haastavaa
e Pitdd huomioida muunlaisen kayton salliminen

9.2 Millaiset tekniset asiat tai vaatimukset olisi jatettava suunnitelmissa avoimeksi
kilpailutusvaiheessa, jotka edistasiviat uusiomateriaalien hyotykayttoa tassa
kohteessa?

Ryhma 2:

Ryhma 3:

e Tarkemmin en osaa eritella, mutta laatuvaatimuksilla on mahdollista torpata
uusiumateriaalien kéyttd. Toivottavasti jollain on konkreettisempaa antaa tdhéan.

e Pilaristabilointi voidaan hankkia tilaajan tai urakoitsijan sideainereseptilla.
Molemmissa tapauksissa tulisi asettaa max. paastékerroin sideaineelle (kg CO2e / t)

e Rakenteessa kaytettava materiaali ja sen raekoko (tai ei tietenkdan taysin
avoimeksi, mutta jattaen vaihtoehtoja, esim. Jakava kerros KaM 0/63 voi olla myds
BeM 0/90)

e maaratyt materiaalivalinnat ja hyvitykset vertailussa jos tarjolla uusiopohjaisia

e Tilaajan esittamma péaéallysrakenne voidaan toteuttaa sellaisenaan
uusiomateriaaleilla, mutta vapaus muuttaa kerrospaksuuksia tms. avaisi
mahdollisuuskia innovoinnille.

10. KAUPALLISET ASIAKIRJAT JA EHDOT

10.1 Millaisia vahimmaisvaatimuksia tarjoajalle tulisi asettaa, jotka mahdollistaisivat tai
kannustaisivat kiertotaloudelliseen/uusiomaarakenteiseen toteutukseen?

Ryhma 2:
¢ Raha-> kannustin
e Riskien jakaminen

Ryhma 3:
¢ Samat vaatimukset kaikille ja €huomioidaan uusiomateriaalien tuomia kustannuksia.
e jalivastuu selvasti tilaajalla, jolloin uskalletaan tarjota uusiomateriaaleilla tehtyna.
¢ Urakoitsijan tulee esitella miten hallitaan uusiomateriaaleihin liittyvia riskeha =
osoittaa oma asiantuntijuus
e Osaaminen uusiomateriaalirakentamisesta - miten osoitetaan?

0 Riskinhallinta / riskien minimointi --> Referenssit jossain maarin luotettavia,
mutta osaamisen todentaminen ja laadun osoitus silti tilaajan ndkdkulmasta
ydintekijoita / keskidssa

¢ Suunnitelma, miten kiertotalous otetaan huomioon - sisaltd?

e Uusiomateriaalin tasalaatuisuuden varmistaminen

e Vahimmaisvaatimukset / lisapisteet uusiomateriaaleista

o Ulkopuolisen auditoima laatujarjestelmé kiertotaloustuotteille

¢ Laadunvarmistusmenetelmat koskien sekd mateiraalia etta valmista tuotetta

e Paastovertailu-/paastdon maksimivaatimus vahintaan tietyille rakennusosille

¢ Urakoitsijalla tulee olla kiertotalouden osaajia riittavasti

¢ Referenssitietoja tai laadunvarmistustuloksia ko. kohteessa hydtykaytettavien
uusiomateriaalien kasittelysta ja niilla rakentamisesta.

¢ Kiertotaloustuotteen (ml. rahti) CO2-paéastot

e Varasto- ja kasittelyalueiden tarjoaminen urakan kayttéon
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e Uusiomateriaalien kaytté tuo myos kustannussaast6jé; naiden huomioiminen

e (Osaamisen varmentaminen:

Sertifiointi liian tydlas ja kallis, byrokratia

Tulisi olla helppo kaikille osapuolille

Prosessit, asiakirjat, ohjelmat jne. selkeat joilla voidaan osoittaa

Osaaminen kehittyy tekemalla > referenssit

Onko sertifioinnilla mahdollisuutta?

Laatusuunnitelmassa kiertotalous - Miten arvioidaan ja pistetetdan

Mika olisi tapa, joka ei toisi byrokratiaa lisaa?

Miten huomioidaan innovaatiot (uusien kokeilu)?

Tilaajaosaaminen, urakkaohjelma, markkinavuoropuhelut jotta uskalletaan

tilata innovaatioita

Myds maailmantilanteen tuki uusien kokeilulle

o UUMA-materiaalien haaste itse materiaali usein, ei niink&an onnistuuko
rakentaminen - Vaikea osoittaa kuka osaa haastavalla materiaalilla
rakentaa? Tavaksi muodostuneiden rakentamisen tavan laadun
dokumentointi

0 Todentaminen ei saa olla lilan vaikeaa. Rakentaminen poikkeaa
koerakentamisesta. Kriittista ei saisi olla tietyn materiaalin kanssa
toimiminen > asenne ratkaisee, halutaanko hyvaa lopputulosta

O O 0O 00 o o o o

o

10.2 Millaisia urakkaehtoja tulisi olla tai tulisi valtta&, jotka mahdollistaisivat tai
kannustaisivat kiertotaloudelliseen / uusimaarakenteiseen toteutukseen?

Ryhma 2:

Ryhma 3:

Riittavan pitka tarjous- ja toteutusaikataulu edesauttaa uusiomaarakentamista ja
véahahiilisten menetelmien kattamista

porkkanoiden luominen vahahiilisiin ratkaisuihin tai uusiomaarien voluumeihin

Luvitettu vélivarastoitnimahdollisuus hankkeen lahella olisi eduksi

Tietty osuus rakentamiseen kaytettavasta materiaalista TAYTYY olla uusiomateriaaleja, lain
sallimissa rajoissa tietenkin

Tulisi valttdd kokonaishinnaltaan halvinta hintaa valinnan perusteena

Kiireinen aikataulu ei tue uusiomaarakentamista, jollei materiaalit ole valmiiksi osoitettu ja
luvitettu tilaajan puolesta

Tilaajan hankkimien uusiomateriaalien kayttaminen saattaa toimia joissakin tilanteissa (?)
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